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PULSO COMUNITARIO

LA “CUMBRE” DEL GATT

La iltima fase de la Ronda Uruguay, celebrada en Bruselas durante los dias 3 a 7
de este mes de diciembre, ha resultado un fracaso, sobre todo en cuanto al capitulo
principal de negociacién, como era el agricola.

Las delegaciones americana y comunitarias, las dos mds significativas y destacadas
alo largo de todo el proceso negociador, han venido manteniendo un enfrentamiento
permanente en casi todos los frentes, pero, principalmente, en el terreno de la
agricultura. Pues bien, este antagonismo continé en esta etapa final de la Ronda
- Uruguay, haciendo imposible alcanzarun acuerdo, muy esperado para el bien y futuro

del comercio internacional.

Es una pena que haya ocurrido asi, ya
que no solo estaban estas dos partes pre-
sentes en Bruselas, sino que el GATT
tiene 107 Estados miembros, y muchos
de estos paises estdn en vias de desarro-
llo. En efecto, el Tercer Mundo esperaba
bastante de esta “cumbre”, puesto que
sus economias empiezan a ver cada vez
mds dificil el camino de la recuperacion,
dada la recesion que se ha imprimido,
sobre todo idltimamente, al comercio
mundial. Es preciso reflexionar sobre
este punto, en el sentido de que ha de
tenerse presente la realidad que viven
estos paises, con una deuda externa
impagable y con unos precios de las
materias primas bien por debajo de su
cotizacién real, lo cual perjudica sensi-
blemente los ingresos derivados de sus
exportaciones.

La agricultura ha sido Ia causa de la

ruptura, pues era o sigue siendo el capitu-
lo con mas peso en las negociaciones de
la Ronda Uruguay. Los problemas que
este capitulo plantea son de sobra conoci-
dos: restituciones a la exportacion y el
sistema de subvenciones o ayudas que la
PAC contempla en sus directrices gene-
rales. Ya en el nimero 224 de nuestra
revista informamos sobre la propuestade
la Comision Europea respecto de esta
Ronda Uruguay, destacando sobre todo
el recorte de un 30% en los subsidios
agricolas durante un periodo de 10 afios,
tomandose como base el afio 1986, conlo
cual, y teniendo en cuenta las sucesivas
reducciones habidas desde la fecha, di-
cho recorte seria realmente de entre un
15% a un 20%.

A esta propuestade la CE, Estados Uni-
dos, apoyado por los 14 miembros del
Grupo de Cairns*, presentd una contrao-

(*) Entre los principales paises gue componen dicho grupo. se destacan a Austria, Nueva Zelanda, Brasil y Ar-
gentina, todos ellos con una fuerte produccidn agricola.




fertaen la que se pedia una reduccién del
75% en las ayudas agricolas y hasta el
90% en las restituciones ala exportacién,
ya que consideraban la propuesta de la
CE totalmente ianceptable. Naturalmen-
te, con esas diferencias dificil era poder
concluir 1a Ronda con un buen acuerdo,
por lo que la delegacion comunitaria in-
tenté abrir el camino mediante una flexi-
bilizacion en su propuesta sobre la agri-
cultura. Esta nueva propuesta, que se
presenté ya en el ualtimo dia, tenia dos
vertientes: una hablaba de permitir un
mayor acceso al mercado comunitario de
los productos mas protegidos -leche, carne
y cereales-, 0 sea, que se incrementarian
sensiblemente las importaciones de ter-
ceros paises de estos productos, garanti-
 zandose por la Comision una importa-
cién del 3% del total que se consume en
la CE. Y la otra parte de la propuesta
comunitaria era el compromiso de con-
trolar las exportaciones realizadas me-
diante restituciones, esto es, muy posi-
blemente se llegaria a una reduccién de
las mismas con vistas a crear menos dis-
torsiones en el mercado mundial.

Esta oferta no fue estimada suficiente
por los Estados Unidos y su grupo de
apoyo, los cuales querian centrar lanego-
ciacién casi exclusivamente en el tema
agricola, por lo que pedian una mayor
flexibilizacion a la CE. Esta, por su parte,
exigia negociar todos los demas capitu-
los, como los servicios, propiedad inte-
lectual, inversiones y textiles, con idea
de, imaginamos, compensar unas condi-
ciones mds duras en otros temas, pero no
fue asi, ya que USA y el Grupo Cairns se
mostraban inflexibles en su posicion.
Ciertamente, la CE planteaba unas pro-
posiciones bastante liberalizadoras en
materia textil, destacando el Acuerdo
Multifibras,también en los servicios y en

materia de propiedad intelectual. Ahora
bien, no se tuvieron en cuenta ante la
posibilidad de alcanzar un acuerdo glo-
bal.

Se decidié en Bruselas que esta “cum-
bre” se posponia hasta mediados del mes
de enero en Ginebra, probablemente ya
como dltima oportunidad de alcanzar un
acuerdo comercial satisfactorio para los
intereses de todos. De lo contrario, nos
tememos que el comercio internacional
se resentird notablemente causando gra-
ves perjuicios a las economias menos
desarrolladas. Efectivamente, cabe la
posibilidad de que, ante la falta de acuer-
do, se¢ formen sélidos bloques comercia-
les que impidan el desarrollo de un
comercio basado en el multilateralismo,
férmula esta mucho mas eficiente y
también mas solidaria con los inenos
avanzados, ya que se tendria en cuenta
los problemas de acceso al mercado del
Primer Mundo.

Los americanos achacan a la CE que no
tome excesivamente en serio, politica-
mente hablando, las negociaciones co-
merciales, en el sentido de que no entra
dentro de los objetivos politicos de los
dirigentes comunitarios. Tan s6lo se trata
de contentar alas poderosas organizacio-
nes agrarias, las cuales no quieren ver
peder su situacién de agricultura protegi-
da. En cambio, los dirigentes americanos
toman las negociaciones comerciales
como una prioridad absoluta, o sea es un
objetivo politico de maxima importan-
cia, sobre todo teniendo en cuenta el
déficit comercial, ya crénico, que arras-
tran desde hace tiempo y lainvasiénde su
mercado por la maquina de exportar que
es Japon.

P'zro, en definitiva, quien va apagar las




consecuencias son los paises del Tercer
Mundo, pues, como deciamos mas arri-
ba, si se conforma el bloque comercial
americano -USA, Canadd y Méjico-, junto
con el Grupo de Cairns, que incluye
también a dos paises latinoamericanos,
pero con la probabilidad de incluir en su
seno a Japon y los nuevos paises desarro-
llados de Extremo Oriente -Singapur,
Hong Kong, Corea y Taiwan- asistire-
mos a un bloqueo del comercio interna-
cional que redundard en perjuicio de
todos, y particularmente de los mas po-
bres.

Por ello, es de esperar que en el trans-
curso de este mes que falta, los gobiernos
de los pafses industrializados trabajen
para encontrar la via que facilite el acuer-
do. No es de recibo que se haya avanzado
tanto en materia de distensién, dejando
de lado los conceptos de “enemigos poli-
ticos”, con el consiguiente ahorro econé-
mico que ello conlleva al poder destinar
gran parte del dinero dedicado al arma-
mento a mejoras en el comercio interna-
cional, y no pueda alcanzarse un consen-
so amplio entre todos para el desarrollo
econdémico.







SITUACION ECONOMICA

LA SITUACION DEL MERCADO DEL AHORRO MUNDIAL

El ahorro constituye un componente fundamental de la economia, y como tal
deberia estar permanentemente en el centro de atencién de los dirigentes econémicos

gubernamentales.

En este articulo vamos a informar sobre la politica que en esta materia sigue la
Europa de los Doce, asi como también los Estados Unidos y Japén. Igualmente, se
abordara la operatividad a la hora de canalizar dicho ahorro.

~_Como datos de cardcter general, debe

sefialarse que la Europa comunitaria re-
presenta la reserva mds importante de
ahorro en el mundo -ver grifico 1 en
Anexo-. Se subraya que mas de las tres
cuartas partes del ahorro global se con-
centran en la zona de la OCDE, en cuyo
seno el grupo CEE-Japén posee lamayor
parte (51%). La diferencia tan acentuada
que se observa en los dltimos 20 afios
radica en la contraccién de la parte de
ahorro americano, que se hareducidoala
mitad, en beneficio de Japén y del resto
del mundo

De acuerdo con el nivel global alcanza-
do en 1987 (3,3 billones de ddlares), se
estima que el ahorro habria aumentado
desde 1965 aunritmomediodeun 10,5%
por afio, es decir, algo méas que el PIB
nominal. En el cuadro I -ver Anexo-, con
relacion a los paises que generan poco
ahorro, se aprecia que los Estados Unidos
estd entre ellos, pero su situacién se ve
compensada globalmente por el exce-
dente japonés. Por otro lado, compensa-
ciones de ese tipo existen en el interior de
zonas como la CEE y los paises del Este

en los que los excedentes (ex-RFA,
Rumaniay Yugoeslavia) son parcialmen-
te absorbidos por los déficits de los otros
paises de la misma zona.

Enel mismo cuadro, se observaademads
la afectacidén global del ahorro asi como
los paises susceptibles de generar una
renta importante, y por tanto un ahorro
significativo merced a una tasa de inver-
si6n elevada.

Destino del ahorro familiar
Tendencia de fondo.

Durante los veinte tltimos afios -ver
cuadro 2 en Anexo-, la tendencia de la
tasa de ahorro (fisico y financiero) en los
cinco paises recogidos estd claramente
orientada a la baja: la progresién de la
tasa de consumo es, en efecto, evidente
sobre todo durante el periodo mas recien-
te. Esta tendencia es particularmente
acentuada en los Paises Bajos, en el Rei-
no Unido y en Francia. Sinembargo, esta
regla no se aplica en Alemania, Italia y




fuera de Europa, ni en Japén. Siguiendo  Estados Unidos y casi un 22% en Fran-
alalinea “Inversién” de dicho cuadro,la  cia. La aparicion de este tipo de inver-
disminucion de la tasa de ahorro parece  sidn, en las diversas formas que crece la
principalmente imputable ala desafecta- movilidad y que reduce los riesgos, sigue
cién de las familias para la inversién considerdndose como el hecho mds pe-
inmobiliaria, a pesar de una tendencia culiar de estos tltimos afios.

contraria en el Reino Unido. Estas carac-

teristicas hansidoclarisimasdurantediez ~ En cuanto al tipo de institucién que
afios, si bien parecen no producirse yaa acoge los fondos, la parte esencial de
partir de 1988, significando que ha habi-  éstos (mds del 90%) se orienta hacia las
do una recuperacién en el sector de la  instituciones bancarias, salvo en Estados

construccion. Unidos, en Francia y en Bélgica donde la
participacion de las Cajas de Ahorro
Fondos de colocacion alcanza alrededor de 1/3 de las inversio-

nes. Existe una competencia muy viva

A lo largo de los afios 80, la inversién  entre los bancos y las Cajas de Ahorro
financiera se ha desarrollado fuertemen-  para quedarse con los depdsitos, compe-
te, pero no lo suficiente como para frenar  tencia esta que tiende a reforzarse con la
el-dechive-de-la-tasa-de-ahorro- En-este—desespecializacién financiera.
sector asistimos a una sustitucion entre
depdsitos bancarios y titulos de renta fija La evolucion del comportamie..io de
o acciones. No obstante, y conrelaciéna  las familias esbozado mas arriba no ha
lo que se observa en los Estados Unidos, modificado sensiblemente la tasa global
la parte de acciones en posesidn de las  de ahorro en la CE, en la medida en que
familias europeas sigue siendo todavia los otros operadores institucionales han
modesta, aunque el reciclaje operadopor  compensado esta tendencia. Estas muta-
los fondos comunes de colocacion haya ciones pueden tener consecuencias im-
en parte corregido esta laguna. portantes en varios campos.

El ahorro derivado de los planes de Ladisminuci6n del ahorro de las perso-
pensiones y los seguros de vida estin nas junto a una mayor movilidad de éste
igualmente en clara progresion en el puede constituir un factor de fragilidad
continente europeo, si bien sin que se para el equilibrio exterior, siempre y
haya alcanzado los habitos consolidados  cuando la politica monetaria fuera m4s
en Estados Unidos y en el Reino Unido.  permisiva.

Los Fondos de Inversion Colectiva han El desarrollo de las diferentes formas
tenidomuchoéxitoalolargodelaprime-  deahorro financiero no va adejar de tener
ra mitad de los afios 80,y todavia conti- consecuencias para las estructuras pro-
nuan drenando unaparte significativadel  ductivas. La financiacién de las inversio-
ahorro privado, a pesar de una clara dis-  nes de las empresas puede, por ese cami-
minucién de popularidad desde lasegun-  no, quedar mas facil o bien més dificulto-
da mitad de los afios 80. A finales de sa, pudiéndose llegar incluso a resultar
1987, su participacion en el mercado del  influenciada.
ahorro seguia, no obstante, estando pré-
xima del 7%, pero alcanzo un 14% en Laconvergenciade las politicas econé-




micas en la CE hace necesario que se
consiga coordinar las necesidades de
financiacién de los sectores, cuya capaci-
dad de utilizacién es muy importante
parala economia, con objeto de evitar las
oscilaciones indeseables de los tipos de
cambio y de los tipos de interés.

La intermediacion del
mercado de valores

Llevando el ahorro hacia la inversién
productiva en una forma de financiacién
mis apropiada, la Bolsa contribuye a
consolidar la capacidad productiva y el
crecimiento econémico, Ademds, el des-

arrollo de las técnicas e innovaciones

financieras permite actualmente finan-
ciar empresas de cualquier dimensién.

Encuanto a las caracteristicas principa-
les de la intermediacién de la Bolsa,
fijondonos en el grafico nim. 2 del Ane-
Xo, puede observarse, de un lado, una
independencia de evolucion muy limita-
da de las Bolsas europeas con relacién a
laevolucién en Nueva York y, de otro, la
antonomifamas clarade laBolsade Tokio.
Desde la crisis de 1987, sin embargo, los
tres indices parecen haberse fusionado,
poniéndose de manifiesto, asi, una cre-
ciente homogeneidad del mercado finan-
ciero mundial sobre esos tres polos.

Por otra parte, comparando los cuadros
LIy IV del Anexo, que ponen en paralelo
el capital productivo de los principales
paises industrializados y su capitaliza-
ciénen Bolsa, se observa que la financia-
cion de las empresas a través de la Bolsa
es poco utilizada en muchos paises de la
Comunidad, mientras que esta férmula

estd mucho més extendida en Estados
Unidos y en Jap6n. A pesar de las diver-
sidades de definicion, de cobertura y de
periodo, resulta curioso la diferencia
existente entre el stock de capital y la
capitalizacién de la Bolsa en paises como
Alemania, Italia y, en menor medida,
Francia. Lasituacioén de estos paises, que
contrastaconladel Reino Unido, pone de
relieve unas diferencias muy marcadas
en materia de financiacién de las inver-
siones, las cuales han incidido en los
comportamientos habidos respectode los
fondos de inversi6n de renta variable.

Ademis, puede indicarse que la Bolsa
es cada vez menos un punto de encuentro
claramente localizado en la que los ope-
radores se intercambian materialmente
las dérdenes. La informatizacién y las
innovaciones hacen que la presencia de
los operadores no se requiera ya en un
lugar preciso, que una parte preponde-
rante de las transacciones se efectue fue-
ra de ]a Bolsa, y que los precios se adop-
ten automdticamente. Esto es, parece que
la Bolsa se desmaterializa. Es muy fre-
cuente que las 6rdenes dadas en Milén,
Amsterdam o Bruselas se ejecuten en
Londres oen Paris. Ladeslocalizacién de
los operarios encuentra un ejemplo en el
hecho de que en la plaza financiera de
Frankfurt el volumen de las transaccio-
nes (compras + ventas en Ecus) alcanza-
ra, afinales de 1989, y por primera vez, el
mismo nivel que en Londres.

La evolucién general o comuin de las
Bolsas europeas puede seguirse por un
indice* compuesto que se agrupa a las
principales plazas financieras, tal y como
se indica en el anteriormente citado gra-
fico nim. 2.

(*) Este {ndice hasido elaborado por la técnica de los componentes principales agrupando los fadices de las Bolsas
de dinamarca, Bélgica, Alemania, Espafia, Francia, Ttalia, Paises Bajos y Reino Unido.
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Cuadro 1 [Easa de ahorro e inversiones brutas — Ao 1987 {en dSlares corrientes)
Tasa Balance . Inversiones brutas
de ahorro corriente
an % del PIB en X del en % Gel P18 | en X del PIB
de la zama aunde de la zona sundial
(1} @ 3 0 5
fundo (a) 2 -03 100 23 242
OCOE 21 Q 75,6 210 16,8
EUR 214 10 252 204 56
Japén H 16 n4 4 4.8
USA 13 -34 219 164 49
Pafses export. petrélec 230 0 59 230 13
17 palses nis endandados 210 2 32 190 1.0
4 pafses del Este (b) M6 09 1l 137 0.5
|- _pafses—que—declaran_las—sstadisticas al FRI._(URSS y Checoslovaguia no estdn incluides.
(by Wungris, Polomia, Rumania y Yugeslavia.

’

Cuadro 2: Utilizacién de la renta familiar
D F 1 ML UK EC-S usA JAP
1980
Consumo 283 84,8 766 8.5 85,0 451 ns 6.3
[nur:1o|_1|s i 0.5 107 11,3 — 53 60 154 12.2
shorre financiera 16,2 45 12,1 1.5 93 90 48 115
del que: '
Depdsitos bancarios 55 12 10,5 —_ 104 19 648
Obligaciones 5 22 48 — LI 25 L7
hcciones ol 06 04 — ~19 =02 -04
Otras 21 ~55 -16 — -03 -12 -33
1984 100.0 1000 030 100,0 1000 100,0 100,0 1000
Consumc 9.6 86.1 B3 852 28 BS6 nh 8,5
Inversiones 05 36 80 — 12 53 16,1 95
Ahorrs financiers 89 53 167 148 50 9,1 43 120
dal gque: -

Dapésitos bancarios 38 68 76 — 9.1 6,5 BB 111
Obligaciones 22 13 113 - 0.9 36 4,1 L4
Acciones - ol L4 93 —_ -14 0,2 -17 02
Otros -~ 28 -42 =25 — -3,6 -2 —69 -07
1988 1000 1600 10,0 T 1000 100,0 100 100,0 1608
Consumg Bl 81y 755 "7 96,2 14 81,0 781"
Inversisnes — 93 B8 — 85 65 17,0 10,4()
Ahorro financiero 169 28 . 158 23 —-47 6,1 20 R0

1000 1000 1000 1000 100,0 1000 1000 1000
Fuente: Eurostat
) 1987
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Cuadro 3: Capitalizacién en la Bolsa al 29-12-1989
i en %
S Tanes de  EORE-% del P18
Ecus.

Bélgica - 4208 33 303
Francia 181,59 144 2t
R.F.A. 23598 18.7 218
Italia 95.27 7.5 12.1
Paises Bajos 89,06 7.1 438
Espafia 61.83 4.9 18.1
Reino Unide . 556,72 4.1 74,1
Total EUR-7 1.262.53 100.0 303
= japéa ' 2.632,14 208.5 102,3
UsA 1.967.74 1559 348

Gendro &1 Eetructurs financiera do lun wmpresas - Aflo Ljg2*
E i} E F 1 NL P UK EURR*™  USA IAP

1, Inmovilizaciones tdcnicas netas B 349 00 %0 240 51,6 44,6 372 76 - ns
2.ketivos circulantes netos ‘ 68 4l 508 616 562 334 —  #2  p4 - B0
3. Metivos ligadgs a 1a actividad 86 0 WP NS 82 KM — B4 EWD — 725
4 Participaciones y cedditos finan. 54 18,0 43 5.8 15 94 —. 16 72 4.3
5. LTquidez, buncos ¢ Lftalos de 60 60 46 37 43 66 29 120 58— 182
6. Total active . 100 100 100 100 o 100 100 100 100 — ho
7.Capital nete 177 148 146 93 36 82 1001 94 122 — 55
8. Reservas y proviziones 140 232 137 130 161 ¥4 K3 420 210 — 214
9,Fendos propios (= 7+8) T MO W3 -I OWT O 4TE M4 Sl4 0 W2 - 269
10, Dendas madio y-largo plaze 182 198 24 17,3 15,7 176 204 6,1 172 — 170
11. Desdas corto plazo 01 22 M3 04 M6 ME 552 425 B — 561
12.Equilibrio financiere corte plaze

{w 245-11) 127 49 6.2 49 59 52 —_ 18.7 6.6 — 11
* = Indgstria con la exclusidn del del sector energdtico
« = Media sritedticn de 8 palses auropess.
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Cuadro 5: Indicadores de rentabilidad y actoabastacimiente
A B C o

i 1975 1982 1947 WIS 192 17 1975 192 187 1975 1982 197

] B (] 39 103 1.0 08 09 10 14 08
D [ I 18,7* 13 1.5 1.5 10 N 12 13 13 10
E — =22 a4 - 05 04 — 05 06 - 16 12
F 02 -13 120 0& 0.6 0.7 0y 0.6 06 12 1.5 24
1 — 126 7.7 12 20 - 04 12 - 20 1.4
NL 6.1 12 06 07 0.6 oM o8 08 10 1o 09
P -45 43 04 09 - 05 0% 17 14
UK 74 66 9.3+ [ 08 09 4 12 12 ud 05 0.5
EURS - - -~ . 10 10 : 09 10 X 10
USA uy 0.3 03 (¥ 03 068 09
JAP 24 16 14 1.5 14 13 06 0.7 07 32 7 22
* 19%h,

Ceaden 6: Tips de rendimiento

Acciones bligaciones

desde dasde

o 1999 | Ge | 1 e
Bélgicn ' 132 ~55 13 26
R.F.A- M7 12,0 0.7 -42
Ttalia 166 -05 1.6 33
Feancia 12 -59 66 19
Palses Bajos 23 —-25 -0 —41
f Espala 82 - 144 — —
f Reino Unido 30,0 -15 13 -14
Cansdi 171 -83 102 -13
U.5.A. 2713 -33 179 -~27
Japén 222 -1 =21 -4
Eurcps 254 -19 — -

14




CONSTRUCCION EUROPEA

EL LIBRO VERDE DE LAS NORMAS EUROPEAS*

La puesta a punto de verdaderas normas europeas es la clave del éxito en cuanto a
los efectos beneficiosos que, para los consumidores y las empresas de la Europa
comunitaria, puedan derivarse del gran mercado de 1992.

Si se han efectuado sensibles progresos a lo largo de los afios 80 -el nimero de
normas europeas paso de 56 en 1983 a 870 a finales de 1989, o sea tres veces m4s que
alo largo de los uiltimos veinte afios precedentes 1962-1982- puede esperarse que se
produzca una verdadera explosién en la demanda de normas europeas, pues la

ComisiSneuropez hatequeridc la puesta a punto de casi 800 normas europeas de aqui

a finales de 1992, con vistas a la culminacién del Mercado Interior.

La Comisién estima que deben acele-
rarse los trabajos técnicos de normaliza-
cidn, por lo que debe imprimirse una
mayor eficacia a los métodos de trabajo
de los organismos encargados de la pues-
ta a punto de las normas. Hasta el presen-
te, esta operacion, a nivel europeo, toma
como promedio un plazo de tres afios
frente a seis afios a nivel internacional.

Asi las cosas, la Comisién ha lanzado
un mensaje esencial en el Libro Verde
sobre la normalizacién dirigido a los
directivos de las industrias europeas:
“hagan ustedes de la normalizacién un
elemento central de sus estrategias de
adaptacion al gran mercado de 1992”. No
sOlamente las empresas deberian estar
mejor informadas sobre la normaliza-
cién, sino que habrian de estar implica-
das mds activamente en el proceso de

puesta a punto de las normas.

Es posible que mucha gente se pregun-
ta por qué hay que editar un Libro Verde
sobre esta materia. Pues bien, el propio
comisario del ramo, Sr. Bangeman, con-
sidera que el motivo fundamental de esta
publicacién estd en la perspectiva del
gran mercado. Es decir, es preciso adver-
tir de la importancia estratégica para la
economia europa de disponer de una
normalizacion rdpida y eficaz a nivel
europeo.

Para la Comisién, este Libro Verde
constituye sin duda alguna el enfoque
mads global en materia de normalizacién
desdelacreaciénde laCE, y marcard par-
ticularmente en los afios 90 a este sector,
esencial, para el buen funcionamiento
del gran mercado.

~ (*) Doc COM {90) 456.
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La Comisién Europea sefiala que la
aceleracion necesaria en materia de nor-
malizacién tiene en cuenta las peticiones
formuladas por la industria europea pro-
piamente dicha, que es cada vez mds
consciente del hecho de que los sistemas
econdmicos que deseen asegurar su
competitividad tecnolégica en la escena
mundial deben pasar por especificacio-
nes técnicas comunes.

Ahora bien, frente al fendmeno de la
explosion de normas europeas, el sistema
actual, caracterizado esencialmente por
una transicién del nivel nacional al nivel
europeo y por medios financieros y de
personal limitados, deberia suavizarse.

» métodos de trabajo mds eficaces para
reducirladuraciénde la puestaapuntode
las normas;

« comunicacién entre los organismos
europeos de normalizaci6n, y la eventual
creacion de nuevos organismos a nivel
europeo;

* la ampliacién de la actividad de nor-
malizacidn a otros paises europeos preo-
cupados por integrar rapidamente suseco-
nomias a la de la Comunidad;

» recomendaciones a las autoridades
publicas, las cuales a pesar del hecho de
que el esfuerzo principal deberé propor-
cionarse por el sector privado, continua-

Las prioridades del Libro Verde

En el Libro Verde se recogen una serie
de prioridades, y para llegar a ellas la
Comision sugiere una participacion més
directa de los intereses industriales, tanto
en la programacion como en la prepara-
cién de normas industriales, pues es una
condicién sine qua non para un progreso
mds rapido.

A continuacion, la Comision emite una
serie de ideas prioritarias dirigidas a los
organismos de normalizacién nacionales
y europeos:
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ran-desempefiando un importante papel
de apoyo y de promocién del esfuerzo de
normalizacién europea.

En conclusién, la Comisién desea que
los Doce adopten a lo largo del afio 1991
unanueva férmula de “partenariado” con
el sistema de normalizacién europea por
el que se establece un marco general de
las actividades de ese sistema, de una
parte, y las relaciones entre la CE y los
organismos europeos de normalizacién,
de otra. La Comisién formular4 proposi-
ciones concretas sobre el particular a lo
largo del primer semestre de 1991,




COMERCIO INTERNACIONAL

LOS INTERCAMBIOS COMERCIALES CE-ACP

La Comunidad, en el marco de su politica comercial, tiene en el punto de mira de
sus relaciones exteriores el problema que estd planteando en estos dltimos tiempos los
intercambios comerciales con los Estados ACP.

Ya son conocidas las quejas expresadas por los gobernantes de estos Estados ante
las instancias comunitarias respecto del acceso al mercado comunitario de sus
productos de exportacién. En efecto, los paises en cuestién se ven enfrentados a un

_ problema de fuerte competencia en los mercados para ellos tradicionales, como es el

caso del comunitario y a otro de hacerse un hueco en las nuevas oportunidades que
ofrece una economia mundial mds dindmica.

La posicién oficial de la Comisién
Eurcopeaal respecto sefialaque hoy diano
es ya verdaderamente un problema de
evasion de las preferencias acordadas
por la CE en el marco de la Convencién
de Lomé, sino sobre todo del fendmeno
antes aludido de la competencia. Cierta-
mente, para poder encarar este desafio es
necesario abandonar ciertas practicas en
desuso y desarrollar nuevos hébitos en
materia comercial. Recalca la Comisién
que en los foros internacionales, como ha
sido estos dias la negociacion de [a Ron-
da Uruguay, deben haber una actitud
firme y valiente en el plano individual de
cada pais y también una posicién colecti-
va,que defiendalos intereses de una zona
afectada por el nuevo rumbo del comer-
cio internacional.

En este contexto habria que situar la
cuestion, pues varios de los propios re-
presentantes gubernamentales de los
Estados ACP, aludiendo concretamente
al problema de la unidad, resaltan que, si

bien el afto 1992 serd un acontecimiento
sin precedentes, lo realmente meritorio
va a ser la existencia de un e¢jemplo a
seguir por aquellos, de entre ellos mis-
mos, que trabajen por la creacién de un
mercado unificado. Puede entenderse asi
elPlande Acciénde LagosdelaOUA.Es
decir, este es un ejemplo que habria de
seguirse por otras organizaciones regio-
nales internacionales.

Segun se desprende de algunas notas de
un Symposium organizado por la CE y
los Estados ACP sobre la Convencidn de
Lomé IV y el afio 1992, recogidas en un
articulo de la revista “Le Courrier”, la
cuestion fundamental es saber por qué
los Estados ACP no sacan todo el benefi-
cio posible de sus relaciones privilegia-
das con la Comunidad. A este respecto,
estos Estados ACP contestan que el défi-
cit cronico del comercio ACP con la CE
es debido a la continua disminucién de
los precios de los productos exportados
porlos ACP (productos de base) asi como
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a la reduccidn de las inversiones euro-
peas y de los otros paises desarrollados
en los Estados ACP. Por el contrario, y al
mismo tiempo, las exportaciones de los
productos manufacturados hacia los Es-
tados ACP suben de precio. Asi, si es
verdad que el aumento o la disminucién
de los precios de las materias primas no
ha guardado relacién con la de los pro-
ductos industriales de los paises desarro-
llados, hoy dia, sin embargo, no aparece
esta circunstancia como la dnica explica-
cion del déficit comercial ACP-CEE.

Hay un aspecto, al que tangencialmen-
te nos hemos referido al principio, que
tiene una importancia considerable, y
que estd en boca de los dirigentes de estos

~ Estados. Se trata de la debilidad de las

estructuras economicas de estos paises,
cuestién, a su tenor, mucho mds impor-
tante que la posibilidad de acceder inme-
diatamente al mercado mundial. Efecti-
vamente, aun cuando se consiga en las
dificiles negociaciones del GATT unas
buenas condiciones en materia de venta-
jas comerciales y aduaneras, los efectos
Ppositivos no se veran sino a medio plazo,
y precisamente por la casi inexistente
estructura productiva de la mayoria de
estos paises. Ello supone que los gobier-
nos de los Estados ACP, y en general, los
del Tercer Mundo, deben hacer un es-
fuerzo importante para intentar entrar en
competencia con los paises mas desarro-
llados.

Esta realidad quiere decir que ha de
corresponder a tal esfuerzo uno mayor
por parte de la comunidad internacional -
y, sobre todo, de la CE- para comprender
que estos Estados necesitan una atencion
muy particular, debiéndose tener presen-
te que varias de las causas de su debilidad
econdmica es motivada por las condicio-
nes financieras impuestas por los orga-
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nismos econdmicos internacionales. En
este sentido, puede sefialarse un dato de
enorme interés, pues, mientras que la
mayoria de los mercados de esos paises
ACP estén abiertos, o sea desprotegidos
desde el punto de visto arancelario, ellos
se ven abocados a penetrar en un merca-
do fuertemente proteccionista, que, espe-
rémoslo asi, va desmanteldndose poco a
poco, al menos en varios sectores de la
economia, segin marcan las reglas del
GATT.

Las posiciones, por consiguiente, estan
claramente enfrentadas, lo cual nos lleva
a pensar que, antes que nada los Estados
ACP deberian replantearse su sistema de
produccién, de comercializacion y de
gestion. Ciertamente, para poder ocupar
una plaza en el mercado mundial hay que
pagar el precio de la reestructuracién
econdmica interna, con vistas a sacar el
mejor provecho de los acuerdos comer-
ciales concluidos.

En definitiva, se trata de la estrategia,
tantas veces manifestada, radicada en los
cuatro conceptos de: transformacion,
comercializacién, distribucién y trans-
porte (TCDT), que ha sido objeto de gran
atencion en la negociacion de Lome 1V.

Y otro punto que destacan los dirigen-
tes de los Estados ACP, en cuanto a los
beneficios que pueden obtenerse del tra-
to preferencial acordado por la CE aestos
paises, podria centrarse en el andlisis de
la evolucién del comercio mundial, que
haidocayendoen picado, sobre todo, con
relacion a la economia de los paises de la
Convencién de Lomé. Un profesor de
una Universidad irlandesa, Sr. Mc. Alee-
se, ha sefialado a este respecto que los
productos manufacturados representaban
en valor el 73% del comercio mundialen
1988, que estaba-aumentando a razén de
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un 17% desde 1980. Asi, indicaba el
citado profesor irlandés, es dificil que,
con esa evolucion, los paises en vias de
desarrollo tengan una participacién im-
portante en el mercado mundial, pues,
segln datos de 1987, solo 8 paises de 28,
situados en Africa al Sur del Sahara,
superaron sus niveles de rentas por ex-
portacién de los aiios 70.

Esto quiere decir que el comercio inter-
nacional avanzamuy lentamente en estos

liltimos afios, con los consiguiente agra-
vantes de las sucesivas recesiones a que
se ve sometida la economia mundial y al
enorme problema de 1a deuda externa de
muchos de los terceros paises. Y, particu-
larmente, los Estados ACP estdn sufrien-
dolas restricciones al comercio mundial,
necesitan colocar sus productos en el
exterior, con independencia de la “aper-
tura” de las fronteras de los paises de la
Comunidad y de otros paises desarrolla-
dos.

SISTEMA DE PREFERENCIAS DE GENERALIZADAS PARA 1991

~—Enjuniodel afio en curso, Ia Comision de las Comunidades Furopeas adopté una

comunicacion al Consejo en la que se recogian las orientaciones para el Sistema de
Preferencias Generalizadas (SPG) para esta década. El nuevo disefio del SPG se hard,
en cualquier caso, a partir de 1992, dependiendo de los resultados de las negociacio-
nes del Ronda Urnguay del GATT, actualmente sin concluir. La Comisién, en su
proposici6n para este afio, estima que no serfa oportuno introducir cambios sustan-
ciales, ya que considera 1991 como de transicién. Como es sabido, mediante el
Sistema de Preferencias Generalizadas, la Comunidad concede ciertas ventajas
arancelarias, y no arancelarias, a las exportaciones hacia la Comunidad de productos

procedentes de paises en desarrollo, segin una lista prestablecida. Esta ventajas se

establecen con caricter anual.

Desde €l punto de vista econémico, la
propuesta de la Comisién para el afio
proximo afecta a exportaciones hacia la
Comunidad de productos procedentes de
paises endesarrollo porun valor de 28.000
millones de ecus. Esta cifra supone un
aumento del 13% con relacién al afio
precedente y una rebaja de méas de mil
millones de ecus en derechos arancela-
rios.

El Sistema proporciona libre acceso al
mercado comunitario de productos ma-
nufacturados que no se benefician de
otras preferencias de tipo convencional
(GATT), correspondientes a sectores tan

sensibles como el textil, calzado, produc-
tos sidenirgicos y petroquimicos, que por
lo general son excluidos de las preferen-
cias que otras potencias econdmicas
mundiales conceden a estos mismos pai-
ses. En la agricultura, {a Comunidad
concede reducciones a una amplia lista
de productos cercana a los 400, tales
como la pifia en lata, café, tabaco bruto,
aceite de palma y nuez de coco, produc-
tos todos de vital importancia para el
futuro econdmico de estos paises en vias
de desarrollo.

De esta manera, junto con otras medi-
das similares en el marco del Convenio
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de Lom¢ o de acuerdos preferenciales o
de cooperacion con paises del Mediterr4-
neo, la Comunidad contribuye al desa-
rrollo de los paises que mas lo necesitan,

* azotados por problemas como la deuda
externa y la caida de los precios de las
materias primas.

Dentro de este afio de transicion, la
Comision propone en sus cambios cier-
tas modificaciones, determinadas por la
alteraciones en el mapa politico mundial
en este afio de 1990. En efecto, como
consecuencia de los cambios expertmen-
tados en el Este europeo, la Comisién ha
previsto la inclusion de Checoslovaguia
y Bulgaria en la lista de paises que se
benefician de facilidades de acceso al

-———-mereado-comunitario;-para-que;-de-esa—

forma, en los campos textil, industrial y
agricola, estos paises mejoren sus rentas
procedentes de la exportacion y se pro-
duzcaunaindustrializacién aceleradaque
contribuya a la recomposicion de su mal-
trecha economia.

El caso de Rumania es distinto habida
cuenta del régimen particular disefiado
para el caso -al igual que para Polonia y
Hungria-. Como quiera que en el acuerdo
suscrito con Rumania no se contemplala
industria en su totalidad, la Comisién
pretende ahora que, dentro del Sistema
para 1991, se incluyan los productos
industriales rumanos y asi conceder un
tratamiento equivalente al resto de los
paises del Este.
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El territorio de la extinta RDA queda
excluido, como consecuencia de la unifi-
cacién alemana. Sin embargo, teniendo
en cuenta los intercambios tradicionales
de los paises del Este con este antiguo
territorio y también el aumento del con-
sumo aleman, la Comisién propone igual-
mente que s¢ aumenten los contingentes
arancelarios autorizados hacia la antigua
Alemania en un 5% y otras medidas,
aunque en este caso la concesién no afec-
ta a los productos agricolas.

Otraserie de circunstancias acaeidasen
este ultimo afio delimitan la propuesta de
la Comision. De una parte, la indepen-
dencia de Namibia y la solicitud de
Mongolia, han propiciado que se amplie
el dmbito geogrifico a estos dos paises.
De otra, las medidas de ayuda de la
Comunidad en la lucha contra e! aarco-
trafico, incluyeron en 1990 a paises azo-
tados por esta plaga como Bolivia, Per,
Colombia y Ecuador entre aquellos que
se benefician de arancel cero en ciertas
exportaciones, agricolas sobre todo; la
Comisién quiere que estas medidas se
extiendan también a 1991 (recordamos
que el compromiso es por cuatro afios).

Para terminar, la Comision mantiene la
suspension de preferencia con respecto a
Corea del Sur ala espera de que este pais
asidtico levante su discriminacién en
materia de propiedad industrial contra la
Comunidad.




POLITICA SOCIAL

ESTABLECIMIENTO DE UNA PRUEBA ESCRITA
EN LAS RELACIONES LABORALES

La Comisién de las Comunidades Europeas ha presentado al Consejo, para su
aprobacion, una proposicién de directiva que contempla el establecimiento de un
formulario que sirva como elemento de prueba de las relaciones laborales en los
Estados miembros de 1a Comunidad*. La proposicién se inscribe dentro del marco de
la Carta comunitaria de los derechos sociales fundamentales de los trabajadores y mis
concretamente en el capitulo relativo a la mejora de las condiciones de vida de los

trabajadores.

La proposicién pretende hacer compa-
tible el interés de los trabajadores en
conocer lanaturaleza y el contenido esen-
cial de sus relaciones de trabajo y las de
los empresarios, embarcados en la bus-
queda de formas nuevas y mds flexibles
de contratacién que se adecuen a las
exigencias de unaeconomiamoederna.La
directiva se aplicara a todos los trabaja-
dores asalariados que no tengan ya un
contrato escrito © una carta de compro-
miso.

Conestamedidase contribuye, deigual
modo, a la transparencia en el mercado
de trabajo en una situacién, como la ac-
tual, en la que proliferan formas de traba-
jo que escapandel modelo tradicional de
relacion laboral. Ademas, la nueva situa-
cién abre posibilidades ciertas a formas
de trabajo sumergido y se asiste a defini-
ctones distintas de nociones tradiciona-
les como la de asalariado, empleador,
jormada de trabajo que la normativa labo-

ral debe controlar. La aparicion, por otra
parte, de nuevas férmulas de trabajo a
distancia, contratos de empleo en perio-
do de formacién, formas de exterioriza-
cion del empleo, flexibilizacién del mar-
co temporal de la prestacién de trabajo a
tiempo parcial y a tiempo completo vy,
mas generalmente, las nuevas formas de
trabajo o contratacién (a tiempo parcial
vertical, trabajo compartido, trabajo
dividido,etc.) oscurecen la situacién de
numerosos trabajadores haciendola con-
fusa, incierta e inestable.

Ladirectiva, una vez aprobada, deberd
permitir a todo trabajador conocer para
quién trabaja y donde, asi como las con-
diciones esenciales de su relacion de tra-
bajo. Esta directiva es necesaria incluso
teniendo en cuenta que, enlos distintos
Estados miembros, algunos contratos y
relaciones de trabajo estdn sometidos legal
o convencionalemente a exigencias for-
males que facilitan su identificacién; sin

(*) COM (90) 563
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embargo, el contenido de esta obligacion

- difiere seguin los Estados. Asi, mientras
que la forma escrita, presente sobre todo
en formas particulares de empleo, es
exigida en los sistemas de derecho conti-
nental, la obligacién de informar por
escrito a los trabajadores por parte del
empleador de las condiciones esenciales
de su contrato, es caracteristica de las
Islas Britanicas.

El nuevo sistema prevé que cuando un
- trabajador no disponga de contrato de
trabajo por escrito o carta de compromiso
u otro documento relacionado con un
convenio colectivo o reglamentaciéon
laboral, el empleador estd obligado a
entregar al trabajador, como maximo un
———mes-después-del compromiso;unadecla-
racion escrita que contenga los elemen-
tos esenciales de su relacién de trabajo, a
saber:

» identidad de las partes,
+ lugar de trabajo,

« definicién del trabajo y de la catego-
ria,

» duracién de larelacion laboral y, en su
caso, duracién del periodo de prueba asi
como plazo de preavisto,

+ duracion de la jormada de trabajo y
vacaciones pagadas,
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.« remuneracién y formas de pago,

» régimen de la seguridad social aplica-
bley,ensucaso, régimen complementa-
rio,

« referencia a los convenios colectivos
aplicables.

Con el fin de contribuir a la flexibilidad
imperante en las relaciones de trabajo,
esta directiva no se aplicar4 a las relacio-
nes de trabajo que supongan una dura-
cién inferior a las ocho horas semanales
de promedio.

La eficacia de esta obligacidn esta ga-
rantizada mediante la exigencia de que
toda modificacién sustancial en las con-
diciones sea informada por escriio. En
particular, cuando se trate de desplaza-
mientos del trabajador por otro pais, el
trabajador debe conocer con antelacion
la duracién del mismo y las gratificacio-
nes eventuales que le sean concedidas,
tipo de divisas de su salario y, en cual-
quier caso, las condiciones de su vuelta.

Por iltimo, los Estado miembros a la
hora de poner en vigor las disposiciones
nacionales necesarias para dar cumpli-
miento a esta directiva deben garantizar
su aplicacion mediante un régimen que
reprima toda infraccién de las reglas
contenidas en la misma.




RELACIONES CEE - EFTA

LOS PROBLEMAS JURIDICOS E INSTITUCIONALES QUE
PLANTEA EL ESPACIO ECONOMICO EUROPEQ (EEE).

La creaci6n del EEE en el que participarian los paises de la Comunidad Europea y
de la EFTA* plantea una serie de cuestiones de cardcter juridico e institucional que
es preciso analizar, a la vista de un examen detallado de este tema por parte del
Directer de Asuntos Juridicos del Secretariado de la EFTA.

Hace ya mds de tres afios, en ¢l mes de
junio de 1987, el Consejo de la EFTA
- decidié—crear-un—nuevo-comité-perma-
nente denominado el grupo EFTA de
expertos juristas, encargado de examinar
las cuestiones juridicas planteadas por la
cooperacién entre los paises de ambas
organizaciones internacionales. El Con-
sejo de la EFTA pidi6 al grupo que
comenzara por el estudio de las diferen-
cias pertinentes encontradas en la aplica-
¢idn y en la interpretacién de los acuer-
dos de libre intercambio (como por ejem-
plo, el articulo 13 que trata sobre la pro-
hibicién de 1as medidas de efecto equiva-
lente a las restricciones cuantitativas a la
importacién) y otros acuerdos conclui-
dos entre los paises de la EFTA y de la
CE. También se encargd el grupo de
examinar, en el marco de las relaciones
entre los paisesde laEFTA ydelaCE, la
cuestion del arreglo de las diferencias y
los aspectos juridicos de modelos apro-
piados de cooperacién

Estaeslaprimera vezque cuestiones de
este tipo van a estudiarse en la EFTA, lo

cual prueba la concienciacion de ésta
sobre la creacion de un EEE homogéneo
y dindmico -que decidié en la primera
reunién conjunta CE-EFTA el 9 de abril
de 1984 en Luxemburgo- mediante el
recurso a arreglos juridicos e institucio-
nales viables, y estando por encima de
cualquier cooperacidn anterior entre las
dos. Ya en junio de 1989, el grupo de
expertos juristas presentd a los ministros
de la EFTA su informe final sobre las
cuestiones mencionadas, que son carac-
teristicas del derecho comunitario, tales
como la aplicabilidad y el efecto directo
de las disposiciones de los Tratados y el
principio de Cassis de Dijon.

La aprobacién de las conclusiones del
grupo por el Consejo de la EFTA permi-
ti6 la constituciéon de una plataforma
politica EFTA sobre tales cuestiones, muy
a propdsito para el inicio de los trabajos
de informacidn del Grupo de orientacién
de alto nivel EFTA-CE. Este Grupo se
cred para examinar al detalle el campo y
contenido de una forma de asociacion
ampliado y mejor estructurada entre la

(*) EFTA: Asociacién Europea de Libre Cambio, conformada por: Islandia, Finlandia, Suecia, Noruega, Suiza

y Austria.
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CE y los paises de la EFTA.

Por fin, el pasado 20 de junio, laCE y
sus doce Estados miembros, de un lado,
y los seis de la EFTA mds Liechtenstein,
de otro, abrieron negociaciones formales
sobre un tratado por el que se crea un
Espacio Econdmico Europeo dindmico y
homogéneo. Se reafirmd la particular im-
portancia de las relaciones privilegiadas

‘entre la CE, sus Estados miembros y los

paises de la EFTA, que constituye un
elemento fundamental no sélo para ellos
mismos, sino también para el conjunto
del continente europeo.

Para realizar el EEE y conferir a estas
relaciones entre las dos organizaciones

——upa-nueva-dimensién-en-una-perspectiva

europea comun, han acordado buscar
juntos la definicién de un marco mas
estructurado para la cooperacion entre la
CE y el conjunto de los paises de la
EFTA. Este marco deberia responder, en
cuanto al fondo, a los siguientes objeti-
vos: alcanzar la libre circulacién de
mercancias, de servicios, de capitales y
de personas sobre la base del acervo
comunitario pertinente, asegurando la
igualdad en las condiciones de compe-
tencia. También deberia reforzar y am-
pliar la cooperacién en el contexto de las
acciones comunitarias llevadas a caboen
otros campos como la investigacion y el
desarrollo, el medio ambiente y la educa-
cion.

Los ministros de Exteriores, ademas,
han considerado que si este nuevo marco
comuin debe, entre otras cosas, respetar la
plena autonomia de decisién de las par-
tes, las negociaciones deberian permitir
la puesta a punto de procedimientos que
aseguren, de manera efectiva, el teneren
cuenta las posiciones de cada una de las
partes con objeto de facilitar la obtencidn
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de un consenso en las decisiones relati-
vas al EEE. Las férmulas mds apropiadas
habrian de asegurar el efecto directo de
las legislaciones comunes, una vigilan-
cta de su puesta en marcha asi como un
control de tipo jurisdiccional y el buen
funcionamiento del acuerdo. Asimismo,
los ministros indicaron que las negocia-
ciones tendrdn como objetivo la conclu-
sién de un acuerdo global que cubra los
aspectos de fondo y los aspectos juridi-
cos e institucionales.

Los encuentros informativos y explo-
ratorios celebrados han permitido efec-
tuar un trabajo considerable. Sobre todo,
ha sido el examen del acervo comunitario
lo que ha tenido mayor importancia. Se
trata de la parte pertinente de la legisla-
cién comunitaria relativa al EEE, inclui-
da la jurisprudencia, 1a que debe se~inte-
grada en el acuerdo como base juridica
comuin para las relacionesentre laCEy la
EFTA. Este es el resultado de mds de
treinta afios de trabajo de integracion
comunitaria, traducido en mads de 1.400
instrumentos juridicos -sin contar las
partes fundamentales del Tratado de
Roma, principalmente las directivas y
reglamentos- o bien unas 10.000 paginas
de textos juridicos aparecidos en el Dia-
rio Oficial de las Comunidades Euro-
peas.

Al integrar este acervo en el futuro
tratado por el que se cree el EEE, las
condiciones de igualdad de tratamiento y
de no discriminacién entre los ciudada-
nos de diecinueve pafses se realizaran en
el conjunto del EEE.

A lo largo de los encuentros habidos,
las dos partes han dejado bien claroque la
sustancia de la cooperacién no puede
concebirse sin que se aporten soluciones
satisfactorias a las cuestiones juridicas e




institucionales. En este sentido, ha de
tenerse en cuenta que estas cuestiones
tienen un caricter politico, puesto que se
refieren igualmente a los aspectos funda-
mentales de los sistemas juridicos de las
Partes contratantes que no pueden abor-
darse nada mas que si existe una voluntad
politica suficiente de ir hacia adelante
con esta empresa comiin histérica.

Hay cuatro cuestiones que son las mas
interesantes a destacar:
1° La naturaleza del acuerdo

Se trata de cuestiones que hacen refe-
rencia a las partes que crean el EEE, al

———alcance-detacuerdoalaretacidnentreel

Tratado EEE y los acuerdos existentes y
al mecanismo juridico a utilizar para el
ulterior desarrollo de las relaciones.

a) Las partes en el acuerdo: este punto
estard en funcién de la naturaleza del
acuerdo y de los campos que comprende-
ra. Por parte de 1a CE, serd la Comunidad
como tal, con o sin participacion de sus
Estados miembros en calidad de Partes
contrantes. Del lado de la EFTA, seran
los seis paises miembros.

Si efectivamente son los Estados de la
EFTA quienes concluirdn el acuerdo y si
éste se firma por cada uno de ellos, lo
haran todos juntos y, en la nueva rela-
cion, actuardn también concertadamen-
te.

b) El alcance del acuerdo: debe ser glo-
bal incluir las cuatro libertades del Mer-
cado Interior, asi como las politicas hori-
zontales y de acompaiiamiento como la
educacion, la investigacién y el desarro-
llo, el medio ambiente, la proteccion de
los consumidores y la dimensién social.
El tratado que se acuerde deberia com-

prender no sdlo las relaciones entre los
Estados de la EFTA y la Comunidad,
sino también las relaciones entre los pai-
ses de la EFTA en el plano interno. Este
ultimo punto no es nuevo, puesto que lo
encontramos en otros acuerdos multila-
terales CE-EFTA, como el Convenio
sobre el documento administrativotinico
y el Procedimiento europeode trinsito, el
Convenio de Luxemburgo de 1988 sobre
el reconocimiento y la ejecucién de sen-
tencias.

Ahora bien, ya que la idea es crear un
EEE dindmico y homogéneo y asegurar
unas condiciones similares en materia de
cooperacion econdmica en el conjunto
de la zona, 1a EFTA est4 convencida que
no es racional ni realista tener que adop-
tar y publicar, a los efectos internos de
esta organizacion, las mismas series de
reglas que las adoptadas en la CE

c) El Tratado EEE y los acuerdos exis-
tentes: debe definirse en el tratado por el
que se cree el EEE la relacion entre éste
y todos los acuerdos anteriores. Los
campos cubiertos tanto por el tratado
EEE como por los acuerdos anteriores
concluidos entre las Partes contratantes
deberan regirse por el tratado EEE salvo
disposiciones en contra de éste.

d) El mecanismo juridico para el desa-
rrollo ulterior de las relaciones: encuanto
alaadopcidnde nuevas reglas relativas al
EEE que las partes en el acuerdo dictardn
tras su entrada en vigor, se plantea la
posibilidad de confiar a un érgano deci-
sorio comun la competencia de tomar
decisiones que tengan fuerza de ley, y
que serdn directamente aplicables en el
conjunto del EEE. Dado que la transfe-
rencia de esta competencia a ese 6rgano
podria plantear dificultades de caracter
constitucional, tanto ala EFTA comoala
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CE, una solucién podria consistir en
adoptar reglas EEE derivadas bajo la
forma de acuerdos internacionales.

Es fundamental que el EEE pueda se-
guir, en la medida de lo posible, los
desarrollos comunitarios ulterioresen los
campos pertinentes. En este sentido, se-
ran indispensables unos procedimientos
especiales para la preparacién, conclu-
sién y aprobacion de estos acuerdos in-
ternacionales con vistas a evitar ser supe-
rados por el propio desarrollo de 1a acti-
vidad comunitaria.

2?2 La estructura del tratado
creador del EEE

Se trata de la disposicién y del conteni-
do del cuerpo principal del tratado y de la
técnica juridica a aplicar para integrar el
acervo comunitario pertinente en el trata-
do. El tipo de reglas juridicas a conside-
rar son, de un lado, las que dependen del
derecho comunitario primario, es decir
las reglas que figuran en el Tratado de
Roma, los Tratados de adhesién, el Acta
Unica Europea. Y, de otro, las reglas que
dependen del derecho derivado de 1a CE,
que han sido adoptadas a lo largo de los
afios por el Consejo o por la Comision de
las Comunidades Europeas, sobre todo
las directivas, reglamentos y decisiones.

Sin entrar mucho en detalle, parece que
el cuerpo principal del tratado tendra
probablemente unaestructura similarala
del Tratado de Roma y comprendera
también unas reglas parecidas alas de las
Partes signatarias del Tratado de Roma.
En lo referente a las reglas del derecho
derivado de la CE, pueden arbitrarse
diferentes técnicas para su integracidn en
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el tratado EEE. Segtin la opinién general,
estas reglas habrian de figurar en anexos
y protocolos del tratado, formando parte
integrante del mismo. Hay razones de
tipo prictico que abogan por hacer la
prueba de una técnica de referencia, que
se refiera sobre todo a los textos comuni-
tarios publicados en ¢l D.O.C.E., lo cual
reduciria considerablemente el volumen
de los textos del tratado.

3¢ La toma de decisiones

Esprecisorecordar que, en principio, el
EEE descansara, al inicio, en unas reglas
idénticas a las de la CE. Se trata de un
paso previo para la realizacién de un
Espacio homogéneo de 19 paises con
mds de 350 millones de habitantes. Cual-
quier desarrollo ulterior de 1a CE, en lo
que se refiere a la aplicacién y a la modi-
ficacion de esas reglas o a la adopcion de
nuevas reglas pertinentes debera ser
acompafiada por los desarrollos corres-
pondientes de las reglas relativas al EEE,
En su defecto, existirian cada vez mas
divergencias y toda idea de un EEE din4-
mico y homogéneo desapareceria pro-
gresivamente. Es claro que en una rela-
cién equilibrada, las dos partes deben
tener el derecho de tomar iniciativas y de
hacer proposiciones en el marcodel EEE.
No obstante, no cabe 1a menor duda de
que la toma de decisién interna de la CE
pesard bastante también a nivel del préxi-
mo EEE.

La toma de decision efectiva en el EEE
se referiré, sobre todo, y segiin parece, al
género de decisiones que se toman en la
CE por el Consejo de Ministros de 1a CE.
La mayoria de las reglas establecidas en
la EEE serdn probablemente adaptacio-
nes técnicas, mejoras y otras modifica-




ciones de las reglas originales del EEE -
las cuales, en tanto que acerbo comunita-
rio, son idénticos a las de la CE-. Con
vistas a obtener un concenso en los pun-
tos de vista de la CE y de la EFTA para
facilitar las decisiones relativas al EEE,
parece que el proceso de decisiones mas
elaborado se referird a las decisiones
politicas relativas a las nuevas reglas.

El procesode decisién en el EEE podria
comprender tres etapas: la fase prepara-
toria, que corresponde alaelaboracién de
una proposicion; la fase de formulacién,
que corresponde a la elaboracién de una
decisién sobre 1a base de la proposicién,
y la fase correspondiente a la toma efec-
tiva de decisién,

A) La fase preparatoria

Con relacié6n a esta fase, el tratado por
el que se crea el EEE comprendera segu-
ramente la obligacién para las Partes
contratantes de informarse y consultarse
sobre las ideas o proposiciones de una
nueva legislacién susceptibles de depen-
der del campo del tratado que fuera inte-
resante incluirloen larelacién EEE. Estas
cuestiones serian objeto de un proceso de
decisién conjunta en el EEE. Por tanto,
habria que partir de la idea de que las
proposiciones presentadas formalmente
al Consejode las CE, referentes a campos
cubiertos igualmente por el tratado EEE,
dependeran del procedimiento de toma
de decision del EEE, en tanto que propo-
siciones para unas reglas nuevas.

Seriaoportunoque expertosde laEFTA
puedan participar en pie de igualdad que
los dela CE alos efectos de ir preparando
y consultando las proposiciones que se

van a presentar para su aprobacién, flg
yendo la informacién entre lag
nizaciones,

dos orga
B) La formulacion efectiva de Igs
decisiones en el EEE

Como quiera que el procedimiento
decisorio en la CE es bastante largo, seria
oportuno, en interés de mantener la
homogeneidad del EEE, que 1a Comuni-
dad nosealatinicaen progresary adoptar
decisiones sobre el desarrollodela CE.sin
tener en cuenta la opinidn de la EFTA.
Ello es con idea de asegurar, en el futuro,
la conformidad de las reglas comunita-
rias. En este sentido, y con independen-
ciadela autonomiade decisiéninternade - - -
la CE, deberia establecerse un procedi-
miento que autorice un intercambio de
puntos de vista, permitiéndose ala EFTA
que dé a conocer su posicion en los dife-
rentes estadios del proceso de decisién
comunitaria.

La férmula del consenso habria de ser
la base del procedimiento decisorio, de
tal forma que la opinidn de la otra parte
sea tenida en cuenta a efectos de la deci-
sién final concerniente al EEE. No se
trata con ello de dilatar o bloquear el
procedimiento comunitario interno, sino
que cada parte conserve su autonomia de
accién en el caso en que el proceso de
formulacién de la decisién no desembo-
que €n un consenso.

Los principios y compromisos politi-
cos importantes referentes a la evolucién
del futuro EEE deberan quedar definidos
en el tratado. También, ese seria el caso
de ciertos procedimientos, mientras que
otros, de un cardcter mds informal, se
elaboraran sobre la base de laexperiencia




préctica.

C) Toma efectiva de decision

En cuanto a esta tercera y tltima etapa,
es decir situdndonos en el estadio de la
adopcidn de las decisiones finales, seria
razonable prever un drgano de decisién
en el que las dos partes estén representa-
das en pie de igualdad y las decisiones
tomarlas por consenso.

Sobre esta base, la CE y la EFTA debe-
rdn tomar compromisos firmes. También
esprecisotomar medidas apropiadas para
la participacion de los parlamentarios en
ese consenso, o sea, eurodiputados y

parlamentarios de los paises de la EFTA.

42 La vigilancia y la ejecucion

La posibilidad de correr el riesgo de
que se produzca una situacién desequili-
brada en cuanto a la vigilancia y a la
gjecucion de las obligaciones derivadas
de la aplicacion de los Tratados, ha moti-
vado que la CE planteara hace afios la
cuestién de mantener con los paises de la
EFTA unas relaciones més profundas y
estrechas.

Es sobre todo en materia de intercam-
bios donde pueden aparecer problemas,
como, por ejemplo, en los obstdculos
técnicos a los mismos, en las ayudas
publicas o incluso en el sector servicios.
Esté claro que las partes en el EEE van a
exigir una vigilancia y una ejecucion de
las obligaciones derivadas del tratado
que sean eficaces por parte de la EFTA y
de la CE.

Serd preciso respetar esencialmente
cuatro exigencias en materia de vigilan-
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cia y de ejecucion:

« el acceso de los particulares y de los
operadores econémicos a un procedi-
miento judicial que garantice los dere-
chos que les han sido conferidos por las
reglas que rigen el EEE (o sea, la aplica-
bilidad directa y el efecto directo de las
obligaciones derivadas de los Tratados);

« un mecanismo de vigilancia;

* un mecanismo que asegure la inter-
pretacién uniforme de las disposiciones
del tratado EEE;

e un mecanismo de regulacion de las
diferencias.

La primera de estas exigencias implica
que todas las Partes contratantes deban
integrar las reglas del EEE en su propio
sistema juridico, con el fin de que esas
reglas puedan ser invocadas por los par-
ticulares y los operadores econémicos en
el conjunto del EEE. E, ignalmente, que
puedan aplicarse directamente por los
tribunales y las autoridades, quienes, a su
vez, deben ser competentes para conocer
y hacer ejecutar esos derechos. Esta prac-
tica no admitida hasta ahora, sobre todo
en los paises nordicosdela EFT A, esuna
exigencia imperativa para asegurar un
EEE homogéneo que funcione de ver-
dad.

En el plano de la vigilancia, es indis-
pensable un mecanismo independiente y
eficaz para asegurar el buen funciona-
miento del EEE. Este dispositivo deberia
poder controlar la puesta en marcha y la
aplicacion correcta por todas las Partes
contrantes de las reglas referentes al EEE,
al igual que lo hace la Comisién Europea
con las reglas comunitarias. Habria de
tener la competencia para intervenir de




oficio y conocer las denuncias de los
particulares y de los operadores econé-
micos por violacién de las reglas del
EEE. Como ultimo punto, este mecanis-
mo de vigilancia deberia poder incoar
precedimientos de infraccién ante un
6rgano judicial comun.

Una de las (ltimas preocupaciones que
existen en ¢l seno de la EFTA, a juzgar
por el servicio juridico de su Secretaria-
do, es si es preciso establecer un dnico
6rgano comin o ampliar el dispositivo
comunitario en la participacién de la
EFTA. Incluso, constituir un mecanismo
de vigilancia EFTA completado por uno
conjunto que haga de puente entre el
mecanismo EFTA y la Comision Euro-

— —peaBicualquier caso, Io que verdadera-

mente importa es dar las garantias sufi-
cientes para la aplicacién de una politica
de vigilancia uniforme respecto de todas
las Partes contrantes en el seno del EEE.

Al tratarse de unos mecanismos desti-
nados a asegurar la interpretacion unifor-
me de las reglas que rigen el EEE y la
regulacién de las diferencias entre las
Partes contrantes, la solucién mas razo-
nable para garantizar la homogeneidad
juridica en el interior del EEE seria crear
un 6rgano judicial dotado de competen-
cias globales y exclusivas en las cuestio-
nes que afectan al EEE. Este “tribunal

EEE”, que funcionaria conjuntamente con
el Tribunal de Justicia de las CE, conoce-
ria, sobre todo, de los litigios entre las
Partes contrantes y de las acciones por
violacién de las obligaciones (articulos
169 y 170 del Tratado de Roma).

Ademads, deberiaconoceratitulo preju-
dicial de aquellas cuestionesrelativasala
interpretacion de las reglas EEE (articu-
lado 177 del Tratado de Roma). En este
sentido, seria oportuno estudiar las rela-
ciones con el Tribunal de Justicia de las
CE, sin perjuicio, no obstante, de que un
tribunal EEE esté compuesto por jueces
del Tribunal de la CE y de los Estados de
la EFTA.

“Como conclusién, por tanto, seiialar la
importancia de concluir un buen acuer-
do, satisfactorio para los intereses de la
CE y de la EFTA, teniendo presente que
el desarrollo de la actividad comunitaria
hasta ahora ha sido moderadamente posi-
tivo en muchos terrenos. Esta idea podria
servir de marco de referencia para los
paises de la EFTA con vistas a estrechar
esta cooperacion entre las dos organiza-
ciones, si bien habria que significar la
importancia de que la EFTA tenga en
cuenta las cesiones de soberania que es
preciso realizar, para alcanzar el objetivo
final que noes otro sino una Enropa unida
en el terreno politico y econémico.
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TRANSPORTES Y COMUNICACIONES

HACIA UN CIELO ABIERTO EN UNA EUROPA SIN FRONTERAS

Como consecuencia de la evolucién tecnolégica de estos tltimos afios, hoy dia los
satélites pueden aportar una importante contribucién al desarrollo de redes y servicios
transeuropeos necesarios para la realizacion del gran mercado de 1992,

Esta situacién ha Hevado a la Comision Europea a elaborar un Libro Verde sobre
las comunicaciones por satélites en la CE, definiendo de esa forma sus orientaciones
politicas de base para una apertura de las comunicaciones por satélite en Europa. Las

‘orientaciones propuestas van a dar lugar a discusiones en el seno de las instituciones

comunitarias—y—de—tos—mediosprofesionales interesados, con ¢! fin de llegar-a-
conclusiones que servirdn de orientacion a las propuestas que hard la Comision al

término de ese debate.

Ampliar alas comunicaciones por saté-
lites los principios generales de la politi-
ca comunitaria de las Telecomunicacio-
nes, fundada en un equilibrio entre las
medidas de liberalizacién y de armoniza-
cién, de conformidad con el consenso
obtenido en el Consejo de Telecomuni-
caciones del 7 de diciembre de 1989, y
todo ello teniendo en cuenta las particu-
laridades de este sector, es el enfoque
propuesto por la Comision.

El marco reglamentario de las
telecomunicaciones

A pesar de los considerables progresos
tecnolégicos de los ltimos afios, la re-
glamentacién y la organizacién de las
comunicaciones por satélite sigue sien-
do, en su parte esencial en la mayoria de
los Estados miembros, la misma de la de
los afios 60 y 70.

En tales fechas, un relativamente pe-
quefio nimero de grandes antenas satéli-
te parabdlicas (30 m. de didmetro) eran
controladas por las organizaciones na-
cionales de telecomunicaciones y los
organismos de radiodifusién. Actuaimen-
te, la puesta a punto de pequefias antenas
(0,5 a 2,5 m. de didmetro) ha creado una
importante demanda de servicios espe-
cializados de comunicacion, tales como
las comunicaciones entre filiales de una
empresaatraves de todala CE, principal-
mente en los sectores financiero, del
automdvil y del turismo.

Estas nuevas terminales (VSAT) son
en potencia un elemento vital para el
desarrollo de las comunicaciones de
negocios a escala europea, también para
los sistema de recogida de informacion
en puntos distintos y para la television
directa por satélite. Este tltimo aspecto
tendrd una importancia considerable,
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sobre todo, en la introduccion de la tele-
vision de alta definicién en Europa. No
obstante, estos nuevos servicios y merca-
dos, basados en esas pequefias antenas,
no podran hacerse realidad nada mas que
si las restricciones reglamentarias actua-
les se vuelven a examinar con la debida
atencion y profundidad. Algunos paises
comunitarios han emprendido ya ese
esfuerzo de adaptacién, resultando que la
coordinacion de esos esfuerzos es nece-
saria en el seno de la Comunidad para
poder asegurar el suministro de servicios
a escala europea.

Sobre la base del acervo de la politica
comunitaria de las telecomunicaciones,
hay cuatro grandes lineas de reflexion
-que-se-proponen-pararemediar-tal situa-
cion:

» Liberacién completa del segmento te-
rrestre (terminales de recepcidn y/o de
emisién en el suelo), incluyendo la abo-
licion de todos los derechos exclusivos o
especiales en ese campo.

En lo sucesivo, la adquisicion y la uti-
lizacion de antenas parabdlicas de recep-
cién directa de sefiales satélites, princi-
palmente para la television, deberian ser
posibles sin restricciones.

Con relacion a la utilizacion de los
otros equipos, estin previstos unos pro-
cedimientos de autorizacién para su
explotacion y de licencia para su utiliza-
ci6n, en la medida en que son necesarios
dichos procedimientos. Ello es, sobre
todo, con vistas a evitar las interferencias
perjudiciales, y para garantizar la protec-
cién de los datos y la vida privada.

« Acceso Libre (sin restricciones) a la

capacidad del segmento espacial (satéli-
tes)
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El acceso debe ser libre, teniendo pre-
sente la reserva de los procedimientos
apropiados de autorizacién. Seria asf
siempre y cuando queden salvaguarda-
dos los derechos exclusivos o especiales
o las disposiciones reglamentarias im-
plantadas en los Estados miembros, de
conformidad con el derecho comunitario
y sobre la base del consenso obtenido en
materia de politica comunitaria de las
telecomunicaciones.

Respetando estos procedimientos,
quedard asegurado de esa manera y sobre
la base del consenso obtenido en materia
de politica comunitaria de las telecomu-
nicaciones

Dentro del respeto aestos procedimien-
tos, quedaria asegurada a los prestarios
de servicios laposibilidad de hacer-z, por
via contractual ante los explotadores de
satélites, las capacidades de retransmi-
sién que necesitan. Estos prestatarios
podrén, a partir de ese momento, asegu-
rar, ellos mismos, la transmisién hacia
los satélites de las sefiales que emiten.

La libertad para los proveedores del
segmento espacial

Se trata de ir hacia la comercializacién
directa por los explotadores de satélites,
principalmente EUTELSAT (Organiza-
cion europea de telecomunicaciones por
satélites), de las capacidades de retrans-
mision sobre los satélites ante los presta-
rios de servicios y los usuarios.

» Medidas de armonizacion para el su-
ministro de servicios

Estas medidas serian necesarias para
facilitar el suministro de servicios aesca-




la europea. Particularmente, se trata del
reconocimiento mutuo de licencias y
autorizaciones. Ello supone una coordi-
nacién comunitaria de las frecuencias y
de las posiciones respecto de los servi-
cios prestados a partir de o en direccién
hacia paises terceros, asi como también
el establecimiento de normas comunita-
rias que permitan asegurar una mejor
contabilidad de los equipos y técnicas
utilizados.

El conjunto de cambios sugeridos hara
posible el suministro de una amplia gama
de servicios especializados. Igualmente,
las modificaciones que se formulen tie-
nen una significacién en un contexto
europeo ampliado. Unicamente habria

——que-adaptar-las-reglamentaciones nacio-
nales restrictivas, lo cual permitird el
desarrollo dindmico y competitivo de
redes paneuropeas de terminales de saté-
lites

Se incluirian, sobre todo, alos paises de
la EFTA, asociados en el marco del
Espacio Econémico Europeo. De esa
forma, la Comunidad podra conocer
cuales son verdaderamente las necesida-
des derivadas de comunicaciones por
satélites de los paises de Europa Central
y del Este.

El Libro Verde que se ha elaborado por
los servicios de la Comisién Europea
contiene una serie de elementos que
conviene destacar, ya que en €stos se
contienen las bases que llevard a la crea-
cion de un mercado comunitario para el
segmento terrestre (terminaies de recep-
cion satélite) y el acceso al segmento
espacial (satélites). Los elementos son

los siguientes:

» se conseguird una reduccién signifi-
cativa de los costes, resultantes de las
economias de escalas obtenidas, y ello
merced a la realizacién de un mercado
europeo integrado. Para el segmento
espacial (satélites), se ha estimado que
las reducciones de coste derivadas de las
economias de escala pueden ir hasta el
40%. Para el segmento terrestre (antenas
de emisidn y de recepcion), las reduccio-
nes de precios podrian ir hasta un factor
de 2 a 3 para ciertas aplicaciones;

» se llegaria a un desarrollo de las inno-
vaciones, de nuevos procedimientos y de
nueves productos, estimulado por la
dindmica de los mercados creados, parti-_
cularmente en los sectores de los servi-
cios satélites multisitios. La expansién
del mercado para los segmentos mds
avanzados puede estimarse en un factor
de263;

» se alcanzaria una eficacia sustancial-
mente mejorada resultante de los facto-
res antes mencionados en lo que se refie-
re alas operaciones europeas de un cierto
niimero de sectores industriales y de ser-
vicios, que necesitan operaciones multi-
sitios a través del mercado dnico. Se
pueden citar a titulo de ejemplo la indus-
tria y las redes de distribucion en el sector
del automévil asi como los servicios fi-
nancieros y bancarios;

» s¢ producirfa una mejora de la posi-
cién competitiva de la industria europea
en materia de tecnologia espacial, debido
a la posici6én favorable de Europa en ese
sector.
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AYUDAS, PRECIOS, PROGRAMAS,
CONVOCATORIAS*

AYUDAS

Estructuras agrarias

« Régimen de ayudas especificas para la utilizacién de tierras arables para fines no alimenticios. Mod. (R 3481)
(DO L 336/90)

Agricultura

» Tomates. Prima concedida a los productos transformados. Porcentajes. Mod. (R 3379)
(DO L 327/90)

= Productos agricolas exportados en forma de mercancias no incluidas en el Anexo I del Tratado CEE. Restitu-
ciones. Mod. (R 3381)
(DO L 327/90)

= Aceite de oliva. Porcentajes de la ayuda al consumo que se retendran. (R 3415)
(DO L 330/90)

= Aceite de oliva. Introduccién de la ayuda al consurno en Bsparia y Portugal. (R 3416)
(DO L 330/90)

« Aceite de oliva. Medidas transitorias para la aplicacién de la ayuda al consumo en Espafia y Portugal. (R 3488)
(DO L 336/90) '

+ Restituciones a la exportacién. Modificacién de la nomenclatura de los productos agrarios. (R 3399)
(DO L 331/90)

+ Came de porcino. Disposiciones de aplicacién para la concesién de la ayuda at almacenamiento privado. (R
3444) :
(DO 1. 333/90)

« Came de vacuno. Disposiciones de aplicaci6n para 1a concesi6n de ayudas al almacenamiento privado. (R 3445)
(DO L 333/90)

« Camne de ovino y caprino, Disposiciones de aplicacién para la concesién de ayudas al almacenamiento privado.
(R 3446)
(DO L 333/90)

» Camne de ovino y caprino. Disposiciones especificas para la concesion de ayudas al almacenamiento privado.
(R 3447)
(DO L 333/90)

{*) R = Reglamento; L = Directiva; D = Decisién; X = Ctros.
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il * Leche desnatada para piensos compuestos y para alimentacién de temeros. Mod. (R 3480)
i il (DO L 336/90)

PRECIOS

Agricultura

* Aceite de oliva. Precio umbral y representativo de mercado para la campaiia 1990/91. (R 3415)
(DO L 330/90)

* Aceite de oliva. Medidas transitorias scbre aplicacién de montantes compensatorios de adhesién. Espafia. (R
3483)

(DO L 336/90)

* Aceite de oliva, Fijacién de los montantes compensatorios de adhesion a los intercambios con Espaiia. (R 3484)
(DO L 336/90)

‘ » Clementinas. Precios oferta comunitario aplicado a Espafia. (R 3485)
T (DO'L 336/90) T

qiil + Naranjas dulces. Precios oferta comunitarios apicables a Espafia. (R 3486)
I (DO L 336/90)

CONVOCATORIAS

+ Anuncio de licitacitn para el control integrado por teledetecci6n de determinadas producciones ve getales
(DO C 299/90)
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PROCESO LEGISLATIVO COMUNITARIO*

PROPUESTAS

Agricultura

« Propuestas de Reglamento del Consejo relativa a la segunda etapa de la adhesion de Portugal para los productos
agricolas. (R)
(DO C 297/90)

« Mantequilla. Autorizaci6n a todos los Estados miembros a conceder una ayuda para el consumo. (R}
(DO C 299/90)

—Politica-Social
« Proteccién de los trabajadores contra los riesgos derivados de la exposicién al amianto durante el trabajo.
Mod.{L)
(DO C 300/50)

Energia

= Fomento de la eficacia energética en 1a Comunidad. (D)
(DO C 301/90)

NUEVAS DISPOSICIONES EN VIGOR

Agricultura

» Mecanismo Complementario de Intercambios. Normas adicionales para la aplicacién en los intercambios entre
Espafia y la Comunidad en ¢l sector de las frutas y hortalizas (tomates, lechugas, escarolas, alcachofas, uvas
de mesa y melones) (R 3487)

(DO L 336/90)

Pesca

« Acuerdo de Pesca CEE- Santo Tomé y Principe. Posibilidades de pesca y compensaciones financieras (1.6.90
2 31.5.93). (D 621)
(DO L 334/90)
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+ Acuerdo de Pesca CEE- Mauritania. Posibilidades de pesca y compensaciones financieras (1.8.90 a 31.7.93).
(D 622)
(DO L 334/90)

Seguros

* Seguro directo distinto del de vida. Seguro de responsabilidad civil resultante de de 1a circulacién de vehiculos
automdviles. Mod. (L 618)
(DO L 330/90)

* Seguro directo de vida. Disposiciones destinadas a facilitar el ejercicio efectivode la libre prestacion de servicios.
Mod. (L 619)
(DO L. 618/90)
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COTIZACION ECU

( 7 de Diciembre de 1990)

Franco belga y fran-
co luxemburgueés
Marco aleman

Florin holandés

42,3425
2,04381

2,30567

Libra esterlina
Corona danesa
Franco francés
Lira italiana
Libra irlandesa
Dracma griega

Peseta espafiola

0,708579
7,86548
6,93203
1539,92

0,766916
211,816

130,545

Escudo portugués
Dadlar USA

Franco suizo
Corona sueca
Corona noruega
Délar canadiense
Chelin austriaco
Marco finlandés
Yen japonés
Délar australiano

Dalar neozelandés

180,357
1,37677
1,74299
7,68994
8,00935
1,60049
14,3803
493021
181,458
1,77808

2,28396
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