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TASCA #5 -
DOCUMENT DE
VENDA

1. Fitxa del projecte

2. Storyline i sinopsi narrativa

3. Tractament narratiu/visual/sonor
4. Public objectiu

(edat, tipus de jugador/a, gustos,

influéncies, etc
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5. Analisi de la competéncia

A quins productes del mercat s'assembla i
en que es diferencia el teu projecte

6. Pla de desenvolupament

Cronograma amb les fases de

desenvolupament i equip huma necessari.
7. Analisi DAFO (viabilitat)
Debilitats i Fortaleses (internes)

Amenaces i Oportunitats (de l'entorn,

externes)
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