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~Para conocer mejor la problemitica de 1a Mégquina- Herra- 

'm1enta ante-un prob1ab1e tngreso de Espafia en Ta C.E. E, cree-:*'*'

mos que es necesarxo desglosar en varios apartados este: abre-‘f "
viado informe atendwendo a los aspectos que pueden afectar a jf

"1a fabr1cac1on y venta de estos b1enes de equipo,

”ComQ punto de_pattTda es obiTgado comeniar-por uhagdéfiif o

‘nicién.del sector y su-tnfluencia en el desarrollo del pais, pa- ..

ra pasar a cont1nuac1on a consTderar su nivel tecno]og1co, las -

barreras’ arance]arias y extra-arancelarias, sus pos1b111dades
de . comerc1a1fzac16n y ananc1ac10n de ventas. B

" Como. conc1us16n se enumeran Tas. posib]es actuaciones pa-

ra mejorar la posTc16n de competltTv?dad, con vistas a 105 pa1ses ;ﬁ
de 1a C E E - - ' § PR

DEFICICION DEL. SECTOR. =

El sector de Maqu?na-Herram?enta estd. compuesto: bas1ca-_

mente por todos 1os fabricantes de maqu?nar?a para el trabajo -

de los metales, bien por arrangue de viruta o por deformacién.
Como en el resto de? mundo ‘Tas empresas de este sector son de -
tamafio reducido. ET 70% de ‘las mismas- cuenta con menos de 70 em-

pleados.

El sector emp?ea un<tota1 aproximado de 10,500 personas. La_?
produccidn para el presente afic se espera supere los dieciocho

mil ‘millones de pesetas, de Tos que una proporc16n 1mportante va
e dest1nada a exportac16n._ﬁ“ : » .

LSECTOR*CLAvEIENiUNA s0tiEDAb31NnusTRIAL;e: e

“La Maqu1na Herram1enta interv1ene como ‘equipo b&sxco de
fabr1cac16n en-gran. numero de sectores de Ta 1ndustr1a trans-ﬂ'

' formadora Su.. calidad y prec?sion repercuten en la ef1c1enc1a"

':tecn1ca y-en. la- productiv1dad del - ‘proceso. industrial. De ahf que,

a pesar de su peso. economico reducido en’ relacidn con otros sec-. .

'_tores 1ndustr1a1es, su 1mportanc1a es fundamenta] en un pa1s 1n-~




 '-dustr1a11zado, ut111z&ndose como uno ge;Tos'Tnd1ces:para medir -
 -e1 desarro]lo.  | | ' | el

Una prueba del paralelismo. existente entre evo]ucion dentro._
_del sector de- Mdquina-Herramienta y.el n1ve1 de desarrollo, lo cons-

'_”t1tuye el hecho de que cuatro de los pa1ses mas avanzados- Alema~'

L;de 1a Maquina- -Herramienta existente en los paises de la C. E E.

¥ de mayor avance tecn1co.

-j-ses de ]a C E. E

.'_n1a Federa],.Estados Unidos, Japbn. y la Unién Sov1et1ca absorben
'.cas1 e1 64% de Ta producc1on mund1a1 de? sector. ' '

'*XNIVEL TEcnoLoazco.-

La MaqU1na Herram1enta espanola ha vivido un desarroTTo es-

_ pectacular en los .ditimos 20 afios y su ca11dad ha alcanzado un ni-

';_vel satisfactorio en re1ac1on con los modu1os v1gentes enm]os pa1-
" ses desarrollados., ' '

Sin embargo, es jmportante reconocer, que aunque 1a tecnologf
del sector supera en términos relativos al nivel tecnoldgico me-
dio del pais, no se ha alcanzado todavia el grado de tecno]og1a-

- La importacidn de-tecnoTogTa-no,ha.s1do 1mportante,-aunque
crece cada afo. Esto podrTa'!levﬁrnos a la conclusidn équ1v0cada'
 de. que poseemos un a1to nivel tecno]og1co. Sin embargo .es necesa-
S -rio contemplar al mismo tiempo gque 1a mayor parte de las Maqu1nas-f
:-_Herram1entas 1mportadas corresponden a equ1pos muy desarro]]ados' g

Igualmente. es prec150 tener en. cuenta que una gran. parte de
'*Tas Maqu1nas Herram1entas que se exportan corresponden a Tas mi-
_.:quwnas convencnonales de menor n1ven tecno1og1co, aunque sea de

'~.muy aceptab1e n1ve1 de ca11dad como antes hemos d1cho.,j_

Por dltimo se debe cons1derar que e1 ndmero de mode]os que

' se fabrican en Espana tamb1en es 1nfer1or a] de var1os de 1os pa1-f
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. sino que. se trata de normas de tipo general, s1end0 un com1te tec-.

" BARRERAS ARANCELAREAS Y EXTRAARANCELARIAS.-

| Es indudable que 1a entrada en la C.E.E. :ob1igarTa'a Espaﬁa'-'
Caun desarme aranceiario. S{ esta disminucidn de aranceles no se '

aplica- muy gradua]mente y en combwnaciﬁn con- otras med1das‘correc—

”_toras, se provocaran inevitablemente la casi. desapar1c1on del sec-

. tor, o en. ‘todo caso el paso de las’ empresas espano1as a poder de.
~1as empresas europeas de Maquina Herramienta._

~En-los u1t1mos anos, la exportacién de maquinar1a a los pai~
ses de-1a C. E E. tr0p1eza con batreras: mas sut1]es y ef1caces que
las arancelarias, que son las gque en presente escr1to hemos cali-" ol
=f1cado de ‘extra- arancelarias. .y que pasamos :a exponer. -

ET princ1pa1 obsticulo es la homo]ogac1on de las maqu1nas _
a importar normalmente motivada por las normas de seguridad en el
trabajo de los paises europeos. Es de sefialar que ‘estas normas son
~diferentes en los d1st1ntos paises de. la C.E. E.. 'En segundo- 1ugar,'
conviene indicar que a veces no existen instrucciones def1n1das,

nico el ‘que juzga, por la ppesentacion de pTanos, esquemas, etc.
“Es obvio decir quenesos comités 1nterv1enen de a]guna forma los
prop1as fabricantes compet1d0res.ﬁ ‘

A veces'la homologacidn de.ciertOS-componentes~de Tas maqui-
nas, como recipientes a presTﬁn, etc, requ1eren inspecciones espe-
c1a1es ] v1sados de- consu1ado. '

En otras ocasiones las. espeC1f1cacioneS'son-£aﬁ concretas,
que es necesario anad1r d1sposit1vos ad1ciona1es de gran costo, que
"~ solo. se pueden adqu1r1r en e1 pais de- dest1no._A veces las normas-
- de homoTogac1on obTigan a camb1os tan sustanc1a1es, que s1gn1f1can _
 ‘una reforma rad1ca1 del modeTo,;o a su fabr1cac10n en régimen de_;f*
.espec1a11dad con eT aprec1ab1e aumento de coste que ello produce.. ]f

_ El segundo aspecto son las. 1ncomod1dades burocrat1cas. Por 0
,e3emp1o hemos ocbservado ‘en a!gun pa1s aunque sea de forma coyuntu~_ :
ral, la reg]amentacion de] depbsito previo. Igualmente, en las ventas
a p1azos._por ejemplo en Italia, existe el 1ento trdmite de control.
y timbrado de efectos, que norma]mente prodice unos retrasos tan
‘considerables en la- negociaC1on de los m1sm05y que afectan dec1s1--




”-:,yamente a-1as disponibilidades 17quidas deT_exportador.

_ Como tercer aspecio, conviene mencionar el tema de Tas des-
-gravac1ones fiscales y de 1la apTicac1on de. impuestos a las socze-:'
-dades. No:es necesar1o comentar que. estos dos mecanismos pueden
camb1ar sustanc1a1mente 1a compet1t1v1dad en e] mercado 1nterna-.
- c1ona1 ' | o o

Por dltimo, desbonocemos'TOS'efectos'que-podria tener para'”
~la vida dé nuestra Mdquina-Herramienta, la adaptacion de Espafia
‘a- Tas-normas- comunes arancelarfas de Ta C.E.E. con respecto a ter= -
ceros paises, que -como- Japon 0 China, t1enen una acusada agres1-'
V1dad comerc1a1 y unos costes infer1ores. ' |

_ Todas estas barreras de 105 paises de’ ]a C.E.E. no tienen.
correspondenc1a. ni son contrarrestados por otras s1m11ares de Espana

COMERCIALIZACION Y FINANCIACION.-

“La atomizacidn industrial de este sector p}ahtea serios pro-
blemas: en -el campo de la comercializacién de los productos, en el
- de la investigacidén y en la capacidad financiera.

$in dejar de recqnocer'Ta importante labor realizada por- la
Administracién en algunos de estos aspectos hemos de constatar co-
mo hechos, los siguientes puntos: a) Los presupuestos destinados

a 1nvest1gac1on de Mdquina-Herramienta en nuestro pais son total-
mente 1nsuf1c1entes y por supuesto muy 1nfer1ores a los que dedi-
can - 105 pa1ses de 1a C.E.E.; b} La mayor ‘parte de 8508 pa1ses dis-.
Vponen de- los cana1es adecuados que perm1te a’ los fabr1cantes_ ofre-
”:cer a sus clientes: cond1c1ones de- f1nanc1ac1on c1aramente ventaJo-a.
"E_sas.y:- con pequena 0 nuTa repercus16n en sus. r1esgos.

o Respecto a 1nvestqgac1on, basta dec1r que nuestra asoc1ac1on
;yde 1nvest1gac1on INVEMA, en estos momentos no tiene presupuesto pa-f
'*_ra contratar un tecn1co ca11f1cado..
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CCONGLUSIONES . e

- Del estudio de los puntos anteriores se deduce claramente una posi-,T-_-“

. ci6n extremadamente desventajosa de ias empresas espafiolas dé-MéquTnaeHer s
‘rramienta, para competir en el.mercado europeo. -Para mejorar esa posi= 1'f
cidn de -desventaja, pensamos que son. necesarias. como m1n1mo Tas s1gu1entes

'_actuac1ones.:;' ' ;

-  1'-:MEDIDAS'DE CARACTER GENERAL

~l.a ~Estas medidas de caracter general, en su maydr-parte deben esta-

- blecer para alcanzar una armonizacion en los aspectos fiscal, fi

"_nac1ero Jlaboral, etc., con la Teg1slac16n 1nterna de la. C E E..
Ello debe ser ap11cado con a m&x1ma urgencia. '

Es fundamental para el futuro el estab]ecimiento de una politica =
de solidaridad y ayuda entre los distintos sectores, destacando -
su interdependencia. | ' o |

Es necesario también una campafia de mentalizacién urgente a.nivel-
de consumidores, para la compra .de productos espafioles. '

©2 < MEDIDAS ARANCELARIAS

a) -Los equipos y materias primas que se incorporan a las miquinas-he-
_ rramienta, no deberdn en n1ngun caso mantenerse con un arancel su- -
per1or -al-de Tas propias- maqu1nas. '

"b) -Aplicaciﬁn de Tos- coeficiéntes-de reduccidn de arancel de'lés mi-
qu1nas herram1enta empezando por- las partidas cuyo arancel actua1-;'

©es a?to, hasta - 1gua1ar la proteccidn de todas las: partndas, conti-- i

~nuando - entonces con un desarme un1f0rme. ‘=Esto retrasarfa el de- .

sarme de 1as maqu1nas que actualmente estdn proteg1das con el mes

nor- porcentaJe que: son- 1as de mayor tecno1ogfa y en-las. que somos . -

L menos compet1t1vos. |

)inue se solicite e] asesoram1ento de AFM {Asociacidn de Fabr1cantes _
~ de Mdquinas- Herram1enta) sobre las repercusiones que la disminucién
de aranceles ‘produce sobre 1os d1st1ntos 'grupos de. maguinas de las :

partidas arancelarias.




- d) -Que los fabricantes conozcan con la suficiente ante]ac1on el p1an
' de desarme arance1ar1o y Sus. fechas.

_) -Debe estud1arse en que situacidn podr1a quedar 1a protecc1on anté-'7
~terceros paises, en- espec1a1 ante Tos paises del Este de Europa,
que pract1can prec1os politicos, y cuyos. mercados p]antean mu1t1p1es:;f
obstacuTos para nuestra eXportac1on.:

3 - DESARROLLO TECJOLOGICO |

3 a- -Que se apoye: dec1d1damente la. investigaciﬁn tanto: a nivel de em~ =
presa, como al de asociacion. SR B

.. 3.b -Que se -recomiende y se den los alicientes econdmicos, o de otro .
_tipo, necesarios a las empresas del sector plblico a la compra de
las maqu1nas protot1pos, con los debidos condicionantes y garan-
tias. '

' '3 ¢ ~La Admanwstrac1on a traves de empresas nacionales, RENFE y otras
entidades, constituye un consumidor importante. -E1 sentido de so-
1idaridad .que debe fomentarse dentro de 1a industria privada, debe."
tener: como ejemp1o la actuacidn de la propia Administracidn. -A~
través de sus compras podr1a poner en marcha una eficaz pol1t1ca
de promoc1on tecnolbgica.

3.d -Que se graven convenientemente las compras de tecnologia extranje-

ra, actualmente-con tasas ridiculas, como corresponde a la importan= . -

- -cia que tiene para el pa1s la dependencia: tecno]og1ca y como ali-
L c1ente para las empresas que desarro]]an SU prop1a tecno]og1a. S

3 e. -Debe 1ntens1f1carse la ut111zac1on de Ta: accibn-. concertada para la _

' creacion de. nuevos modelos, y comp]etarse con unas- condiciones espe~ -
c1a1es de- f1nanc1ac1on de ventas, para.ayudar a su introduccidn en
e1_mercadq. --Inglaterra y ‘Francia cuenta con s1stemas para esto
Gltimo.. | | |




ORDENACION DEL SECTOR

a) -Debe. alcanzarse una mayor competitivﬁdad mediante-la.coordénadién_
~ de las fabricaciones y- la. normalizac1on del mayor nlmero. poswb]e
de e]ementos de Tas maqu1nas. B

_ ,b) Deben estab]ecerse unas 1ineas- aenera1es de Ja eva1uac1on deseau_

ble del sector, y acordarse por parte de 1a Adm1n1strac1on las | ayu-
das que sean ‘precisas, para las empresas cuyo desarro11o s1ga Tas
11neas estab]eC1das._--

COMERCIALIZACION”“

,_a)--La iniciativa de los empresarios, con 1a ayuda de la Administra-

- ¢idn._debe promover la creacidn y meJora de redes comerc1a1es. -Las

'f_  ayudas deben ser dgiles y amp11as espec1a1mente para 1as propuestas'

que- p1antean comerc1a11zac10nes en comun._

| ;b)'-Es necesario mejorar de una forma rea1 los s1stemas de financiacién.

a”¢c1ones necesar1as con-vistas a exigir. una homc1ogac1on de las. maqu1nas-7 A,

de ventas, alcanzando la financiacion al comprador para no encon-
trarse en inferioridad de condiciones. con 1os paises compet1dores, -
como sucede actualmente. '

c) -Intensificar,la polftica de fomento a la exportacidn mejorando sus

*Instrumentos. .

,Msnans-EXTRA-ARANCELARIAS[

Que se comience . de 1nmed1ato Ta preparac1on de 1as d1spos1-"

" 'herram1entas de. 1mportac1on.- =Cremos- que 1a colaboracidn de AFM Y de

las’ com1s1ones deT Inst1tut0 de Rac1ona11zac1on y de Norma]xzac1on es

'-1mpresc1nd1b1e.

Que se estudien y: se'preparen-con caracter‘preventivo para

- aplicarlas, Gnicamente si fuese. necesar1o tram1tes burocratxcos que RN
;1ncomoden el proceso de 1mportac1on.




'-'_gtores productores ‘de bienes de equ1po, como por e3emp1o maqu1nar1a pa= |

AMPLIACION A OTROS BIENES DE EQUIPO

Aunque este 1nforme esta refer1do a1 sector de maqu1na herra-
smienta, 1a mayor parte de ‘1as conc]us1ones son va11das para otros sec- h

pas madera, maqu1nar1a de envases, etc s etc
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