210
ESPANA ANTE LA CEE: EL I.V.A,

de Vicente Bastante Jiménez

1. El Impuesto sobre el Valor Afiadido es un impuesto
sobre el consumo que se aplica en todos
los paises de la Comunidad Econdémica Europea
desde el 1 de enero de 1970.

2. Su implantacién como Gnico impuesto
de consumo ha hecho desaparecer la _
multiplicidad de hechos imponibles v de tipos
de gravamen que se daba al coexistir ¢l
Impuesto de Trafico de Empresas con otros
impuestos de consumo.

3. Su funcionamiento se basa en un mecanismo
de pagos fraccionados en cada una.de las fases del
ciclo produccién-distribucién. Asi, en cada venta,
de la cantidad a pagar por IVA se deduce
lo pagado por el mismo concepto al hacer
. la compra.

4, El funcionamiento de este impuesto facilita
a la Hacienda una serie de datos sobre la cifra
de ventas y compras de cada vendedor y proveedor
que simplifican enormemente el control de los
ingresos y gastos de los contribuyentes.

5. El IVA puede aplicarse utilizando tres tipos de
gravamen- segiin las caracteristicas de los
distintos productos: el normal, el reducido
y el incrementado.

6. EL IVA permite conocer con exactitud la totalidad
de los impuestos indirectos que recaen sobre
un determinado producto, lo que permite realizar los
ajustes en frontera mds facilmente.
El exportador puede determinar con mas exactitud
la cantidad pagada por impuestos indirectos
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la exportacién de forma indudable, al remover B MERCADO
estorbos ocultos,
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INTRODUCCION

Cuando las autoridades de algunos paises comunita-
rios mencionaron la implantacién del ITVA o «Impuesio
sobre el Valor Afiadido» como requisito indispensable
para la adhesién de Espafia a la Comunidad Econémica
Europea, ello parecié constituir un problema adicional
que podria entorpecer atin mds las ya dificiles negocia-
ciones con la Comunidad.

La posicidon comunitaria estd justificada, pues existe
un directriz, norma de obligado cumplimiento, dictada
en 1967, por la que se obliga a todos los paises de la
Comunidad a sustituir los impuestos de consumo (ITE,
lujo, especiales, etc.) por un tnico impuesto, el IVA. Al
ser, ademas, el IVA un eficiente medio de recaudacion
para los presupuestos comunitarios, la posicién de la
CEE exigiendo la implantacién del IVA parece légica.

La oposicién espafiola suele justificarse, sin embargo,
basdndose en una supuesta relaciéon de este impuesto con
la inflacién, pues, para algunos, su implantacién implica
falsamente el principio de un proceso de aumento conti-
nuado de los precios. Para otros, el IVA representa una
mayor complejidad administrativa tanio para el contri-
buyente como para la Administracién.

Ninguma de estas objeciones parece justificada: Ia
implantacién del IVA en Espana, si la politica monetaria
del Banco de Espafa es ortodoxa (1), no tiene por qué
suponer una pérdida continuada del valor del dinero.
Puede ocurrir, sin embargo, que resulte una apariencia
de inflacién (o pérdida de poder adquisitivo del dinero),
porque ésta se mide vulgarmente por el indice de precios
al consumo. En efecto, el IVA puede suponer un alza de
una vez por todas en los precios de los bienes de consumo
si no sélo se emplea para sustituir la recaudacién obte-

(1) Se Hlama politica monetaria ortodoxa a la que obedece a la regla
de que la cantidad de dinero no debe aumentar més de prisa que el PIB
real.
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nida con el ITE, sino también para transferir parte de la
recaudacion de los ingresos publicos obtenidos con el
impuesto sobre la renta o impuestos sobre el consumo (2).

Sin embargo, si la inflacién no se mide por el indice
de precios al consumo, sino por el indice de precios al
por mayor (que incluye bienes de capital que, a la postre,
gozan de una desgravacidn fotal por IVA) o por el deflac-
tor implicito del PIB {(que, pese a su nombre complicado,
es otro indice de precios, especialmente utilizado en los
Estados Unidos), entonces el IVA no causa inflacién con-
‘tinuada ni un alza de precios de una vez por todas, ni
mucho menos siguiera aparente. ‘ .

Tampoco es importante la dificultad de tipo adminis-
trativo que se le atribuye. Los regimenes especiales alige-
ran considerablemente este problema desde la perspec-
tiva del contribuyente, excepto en la medida en que puede
complicar su contabilidad; mientras que para la Adminis-
tracion la utilizacién del IVA como sustitutivo de otros
impuestos no significa mas que una simplificacién de cier-
tos aspectos de la inspeccién y, en definitiva, de una ma-
yor sencillez en todo el esquema impositivo espafiol.’

Por otra parte, el TVA evita la doble imposicion que
se producia con el ITE, y que trastornaba la estructura
empresarial, al fomentar la integracién vertical de las
empresas. Quizas fuera posible que la recaudacién por
IVA sustituyera también a la del impuesto de sociedades
v asi se evitaria la doble imposicién sobre las rentas de
las personas fisicas que produce el impuesto de socieda-
des, asi como los efectos discriminatorios de este impuesto
sobre los accionistas.

~ Ademas, el IVA es un instrumento flexibie en nianos
del Gobierno para caso de una emergencia o catastrofe.
Sus cuotas fraccionadas a lo largo del afio permiten al

{(2) EIIVA «tipo consumo» es el aplicado por los pafses de la CEE,
Este tipo 'de IVA permite deducir, en el afio de la compra, el valor del
IVA pagado por la adquisicién de cualquier bien de equipo cofiprado
-a otra empresa. El segundo tipo de IVA es el «IVA renta», en el cual se
permite deducir de la cuota el IVA que corresponde a Ia depreciacién
de aquellos bienes de capital, siempre que la depreciacién se contabilice
como amortizacién. La tercera modalidad de IVA, que se conoce como
«IVA productos, no permite deducir de la cuota por IVA, el IVA pagado
por la compra de bienes de capital.

Ninguno de estos tipos de IVA, IVA renta ¢ IVA producto se utilizan
en los paises comunitarios, y en este trabajo, cuando se habla de IVA, se
hace reférencia al TVA tipo consumo.
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ejecutivo recaudar mayores ingresos para una subita nece-
sidad, mediante la modificacion de los tipos impositivos,
sin tener que acudir a la maquina de hacer billetes,

Visto asi, parece Iogico que Espafia acepte la utiliza-
cién de esta figura impositiva desde el momento de su
ingreso en la Comunidad, que atn va a dilatarse no poco,
concretandose las negociaciones en otros temas cuya solu-
cién se presenta como mas dificil.

PEDRO SCHWARTZ
Director del Instituto
de Economia de Mercado




EL IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO

El Impuesto General sobre el Trafico de las Empresas
y los demds impuestos de consumo (lujo, especiales, etc.)
pueden ser sustituidos por una figura impositiva que se
conoce por IVA. Estas siglas no representan misterio
alguno, ya que corresponden a la denominacién del «Im-
puesto sobre el Valor Afiadido», que se viene aplicando
en todos los paises de la Comunidad Econémica Europea
desde hace muchos afios.

Pero antes de entrar en la definicién del impuesto
debemos preguntarnos: ¢Qué es eso del Valor Afiadido?
¢Qué es lo que precisamente se pretende gravar? El valor
afiadido es el valor que cada empresa afiade o carga
a cada producto que compra para Iuego venderlo a otra.
Por tanto, el valor afiadido es el aumento de valor de un
producto al pasar por las sucesivas etapas del proceso
que va desde la materia prima hasta su distribucién al
consumidor.

Si lo comparamos con el ITE, veremos que éste, que
es el actual impuesto sobre el consumo, grava el valor
de las ventas de una empresa sin deducir el ITE ya pagado
en sus compras anteriores y en las compras de sus sumi-
nistradores, de manera que los precios de los bienes
o productos se van incrementando en mayor proporcién
a medida que se van produciendo sucesivas transmisiones,
hasta llegar al consumidor final. El ITE es, por tanto,
un impuesto muailtiple en cascada, ya que, a lo largo del
circuito produccion-distribucién-consumo, va cargando un
gravamen sobre el valor anterior, incluido el ITE anterior,
y asi, al pagarse impuesto sobre impuesto, tiene un efecto
que se llama de «piramidacion» (a modo de una pirdamide).
El ITE supone un desincentivo para la pequefia y me-
diana empresa y fomenta la creacién de grandes conglo-
merados, cuyas transacciones interiores no pagan el im-
puesto.

Sin embargo, en el IVA se deduce el IVA pagado en
todas las compras anteriores, y es por lo que es un
impuesto mucho mas justo, que [avorece una sana com-
petencia dentro del mercado, al librar de impuestos no
s6lo las transacciones interiores de las empresas, sino
todas las transacciones entre empresas,
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_EL SISTEMA FISCAL ESPANOL Y EI. IVA

-Con el fin de facilitar su comprensién, vamos a clasi- .

ficar todos los impuestos existentes en EHspafia en tres
srupos principales: S ‘

[ Impuesto sobre la Renta de las Perso-

Sobre la - nas Fisicas o .

renta Impuesto sobre la Renta de las Socie-

dades o

a) Impuestos Cotizaciones de empfesas y trabajadores
principales Sobre el a la Seguridad Social (parcialmente

' tr_aba]o sustituible por el IVA)

Sobre el vo- Impuesto general sobre el Tréfico de

'hgrf;te; de las Empresas (a integrarse en el TVA}

v : R

Impuesto sobre el Patrimonio de las Personas Fisicas
Impuesto sobre las Sucesiones y Donaciones -

Impuesto sobre Transmisiones Patrimoniale_s Y Actos
Jurfdicos Documentados {puede ser sustituido por
el IVA)

' : Impuesto sobre el Lujo (a integrarse en ¢l IVA)
b) Impuestos

secundarios . Derechos arancelarios sobre -las, impor-
taciones o
Impuesto Impuesto de Compensa_cién de  Gravé-
sobre el menes Interiores (a integrarse en el
{ TVA)

Gasto

Consumos especificos (puede ser susti-
tuido por el TVA)

- [Contribucién Territorial Urbana
Autondmicos | Contribucién Territorial Ristica

¢} Impuestos Licencia Fiscal

regionales
- Locales Solares A .
\ Incremento Valor Terrenos

Las altas cuotas pagadas por las empresas a la Segu-
ridad Social, que constituyen un verdadero impuesto
sobre el empleo, plantean un problema que quizas pu_dlej
ra resolverse con la implantacién del IVA. Una chsmml’.l-
cién de las cotizaciones y un aumento del IVA podria

)
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ayudar a aliviar este exceso de carga sobre el trabajo que
tiene consecuencias negativas para la totalidad de la
poblacién activa necesitada de puestos de trabajo, y redis-
tribuir la carga atribuyéndola a los consumidores, excepto
en la medida en que la cotizacién es una auténtica prima
de seguro.

La disminucién de los ingresos de la Seguridad Social
se veria compensada por el aumento de recaudacion pro-
ducido por un incremento en el tipo del IVA. Este
aumento seria transferido posteriormente por el Estado
a la Seguridad Social, con lo cual ya no seria la empresa
la ttnica en soportar la carga del trabajo, puesto que ésta
seria soportada por los consumidores.

Asimismo y con objeto de conseguir una verdadera
simplificacién dentro de los impuestos secundarios, apar-
te del Impuesto sobre el Lujo y el Impuesto de Compen-
sacién de Gravamenes Interiores, también podrian quedar
incluidos dentro del TVA el impuesto sobre consumos
especificos, asi como el Impuesto sobre. Transmisiones
Patrimoniales y Actos Juridicos Documentados. .

Como consecuencia de simplificarse al maximo el
actuai sistema tributario, el sistema impositivo ideal, una
vez ultimada la reforma fiscal emprendida, quedaria redu-
cido, dentro de los impuestos principales, a los impuestos
sobre la Renta de las Personas Fisicas v de Sociedades,
de caricter directo, ya que gravan directamente la renta
obtenida, y el Impuesto sobre el Valor Afiadido, de natu-
raleza indirecta, que grava el consumo o gasto y no la
renta. En cuanto a los impuestos secundarios, tendriamos
tnicamente el Impuesto sobre el Patrimonio de las Perso-
nas Fisicas y el Impuesto sobre Sucesiones y Donaciones,
manteniéndose los impuestos locales y de las autonomias.

Resumiendo: la configuracién de nuestro sistema fis-
cal quedaria esquemdticamente como sigue: '

Inipuestos sobre la Renta de las Perso-

Impuestos nas Fisicas y Sociedades (directo).
principales ) Tmpuesto sobre el Valor Afadido (IVA)
(indirecto)

Sistema fiscal Impuesto sobre el Patrimonio

ideal Impuestos )
secundarios ) Impuesto sobre Sucesiones y Dona-

ciones

De las Autonomias

Impuestos

regionales Locales -
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BREVE HISTORIA DEL IVA

Conviene sefialar que el IVA surgié a principios de la
década de 1950 tanto para acabar con el antiguo Impuesto
General sobre el Trafico de las Empresas, impuesto multi-
ple, en cascada, distorsionante de la competencia perfecta
de mercado, como también para lograr estimular las
inversiones y exportaciones. Con el Impuesto sobre Tra-
fico de Empresas se producia, en efecto, una doble impo-
sicién: primero, en el momento de la realizacién de la
inversién o compra de bienes de capital, y segundo,
cuando se producia la venta de los productos fabricados,
debido precisamente a esa inversion o compra de bienes
de capital, ya que en el precio de la venta se hallaba
de Trifico de Empresas que habia gravado la compra
intermedia o la inversidn.

Asi, pues, la implantacién del IVA en Francia, en 1954,
debida a Maurice Laure, constituyé la mayor innovacion
de técnica presupuestaria del presente siglo.

Posteriormente, el 25 de marzo de 1957, se firmé el
Tratado de Roma, por el que se creé la Comunidad Eco-
némica Europea (CEE), constituida por Alemania occi-
dental, Bélgica, Francia, Holanda, Italia y Luxemburgo.
En el Tratado de Roma ya se preveia que, con objeto de
llevar a cabo la financiacién global de los presupuestos
de la CEE, los recursos de ésta comprenderian, ademas
de los derechos arancelarios, los recursos provenientes
del IVA, obtenidos con la aplicacién de una tasa que no
puede superar €l 1 por 100 de la base imponible, importe
determinado, de una manera uniforme para los Estados
miembros, vy de acuerdo con las reglas comunitarias.

Fue el Consejo de la CEE el que estuvo estudiando Ja
posibilidad de adoptar el IVA como sistema uniforme de
imposicién sobre las ventas para sus Estados miembros,
utilizando para ello como modelo el sistema del IVA fran-
cés. En 1967, Ia CEE dio nuevo impetu al IVA al iniciar
la emisién de sus primeras directrices o normas de obli-
gado cumplimiento para todos sus Estados miembros.
En la primera directriz se impuso a todos los pafses
comunitarios la obligacién de adoptar el JVA y trabajar
en pro de un sistema comtn de IVA dentro de la CEE.
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Asi, los Estados miembros debian renunciar a sus
impuestos en cascada o impuestos de Trafico de Empre-
sas y adoptar el IVA a partir del 1 de enero de 1970. A lo
largo de multiples reuniones, a las que asistieron repre-
sentantes de las administraciones fiscales de los seis pai-
ses integrantes de la CEE, el IVA francés sirvid, a la vez,
de modelo y de contraste de lo que se queria conseguir.

En la segunda directriz se especificé que deberan exis-
tir como maximo tres tipos de IVA: el reducido, el nor-
mal y el incrementado, v que las deducciones del IVA
deben efectuarse inmediatamente.

Por ultimo, y con fecha 17 de mayo de 1977, es decir,
veinte afos después de la firma del Tratado de Roma que
dio lugar a la creacién de la CEE, se adopté la sexta
directriz, que trata de armonizar el IVA europeo estable-
ciendo una base imponible uniforme en el sistema comun
del IVA.

Con la llegada de tres nuevos paises, Gran Bretafia,
Dinamarca e Irlanda, que dio lugar a la primera amplia-
cion de la CEE a nueve paises en 1973, se complicaron
las cosas, ya que Gran Bretafia e Irlanda aplicaban la
llamada «tasa cero» para una parte de las ventas de pro-
ductos de gran consumo, consistente en una desgravacién
total, contraria al articulo 17 de la segunda directriz. Al
existir la «tasa nula» o «ausencia de impuesto», se tiene
derecho a la devolucién o reembolso del IVA que consta
en las facturas de compra, mieniras que en los casos de
«exencién o exoneracién» ello implica que no hay impo-
sicién, pero tampoco derecho a deducir el TVA ya pagado.

Puede verse que en este proceso armonizador quedan
atn muchas etapas por recorrer para llegar a un verda-
dero sistema europeo de IVA. Entre otras cosas, habra
que conciliar las tasas o tipos de los distintos Estados
miembros y conseguir finalmente la supresién de las fron-
teras fiscales entre los Estados miembros y la elimina-
cién de imtervenciones aduaneras deniro de la CEE, lo
cual podria temer lugar simultdnea o posteriormente al
logro de la uniformidad de las tasas o tipos aplicables
dentro del 4rea comunitaria.

E1 IVA, por tanto, al ser un impuesto neutral que favo-
rece la sana competencia entre los Estados miembros
e igualmente un impuesto de gran peso recaudatorio, pue-
de nutrir perfectamente el presupuesto federal europeo,
erigiéndose, de ese modo, en una de las fuerzas motrices
de una Europa unida. Resulta, pues, obvio que su aplica-
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cién es absolutamente necesaria para todos los paises
que, como Espafia, desean adherirse a la CEE.,

En la actualidad, el IVA se aplica en nueve paises de
Ia CEE (Alemania occidental, Bélgica, Dinamarca, Fran-
cia, Holanda, Gran Bretafia, Irlanda, Italia y Luxembur-
go). Grecia, el décimo pais desde el 1 de enero de 1981,
lo aplicard préximamente. Asi, también lo utilizan otros
muchos paises, tales como Austria, Noruega, Suecia y Fin-
lancia, en Europa; Argentina, Brasil, Chile, Perii, Ecua-
dor,- Uruguay v Méjico, en América; Japon v Corea del
Sur, en Asia; Marruecos, Senegal v Costa de Marfil, en
Africa, etc.

En los Estados Unidos de Norteamérica, el Congreso
ha comenzado a mantener sesiones acerca del IVA, cuya
implantacion puede tardar adn varios afios.

v

DEFINICION DEL IVA

«El TVA, tal y como se proyecta para Espafia, es
un impuesto general sobre los productos y los servi-
cios que asegura una igualdad de tributacion a nivel
de consumidor final entre los productos fabricados
en el pais, asi como entre éstos y los imporiados,
cualquiera que sea la longitud de los circuitos de
produccién y de la distribucién o la naturaleza de
fos medios puestos en accién. Su mecanismo des-
cansa en la compensacién en fronteras y el sistema
de pagos fraccionados.» :

Dicho de otra manera, el IVA es un impuesto indi-
recto que no grava la renta, sino el consumo, y que se
aplica a cada venta que se realiza desde el principio de la
produccién, a lo largo de la distribucién y que culmina
con la venta al consumidor final. El impuesto se grava
a un tipo determinado, al igual que el ITE, si bien los

£
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tipos son, en general, mas altos. Cada vendedor, durante
el proceso de produccién/distribucion, percibe el IVA del
comprador en el momento en que efectia la venta a dste
y lo retiene para su entrega a la Hacienda (tras descontar,
como veremos, el IVA que él pagé por los «insumos» de
su produccién). El IVA aparece separadamente en cada
factura hasta Hegar a la fase de detallista o vendedor al
por menor, quien incluye normalmente el IVA en el pre-
cio final al consumidor. El TVA se aplica en cada estadio
de la produccidn sobre la suma de jornales, intereses,
rentas, beneficios y otros factores de produccién no apor-
tados por los proveedores, De ahi su denominacién de
Impuesto sobre el Valor Afadido.

El vendedor no soporta ninguna carga econdémica
directa, en concepto de IVA, sobre sus compras, ya que
al vender descuenta del IVA que retiene para la Hacienda
el que satisfizo a sus proveedores. Esto ocurre a lo largo
de todos los ciclos de produccién y distribucién, hasta
Hegar al consumidor final. En cada venta que se efectia,
la Hacienda Publica percibe un impuesto sobre el aumento
del valor que se ha afiadido al producto durante la fase
anterior de produccién o distribucién. Cuando el pro-
ducto llega al consumidor final, éste soporta en teoria la
totalidad del IVA satisfecho en todo el proceso de pro-
duccién. En la practica, sin embargo, puede trasladar
a los productores o devolver indirectamente una parte del
impuesto que se le quiere hacer pagar, si decide consumir
menos de ese producto, haciendo que disminuya la de-
manda del consumo y de esta manera obligando a que los
productores reduzcan sus precios.

De la definicién arriba presentada se deduce que el
IVA es un impuesto ad valorem, es decir, proporcional al
precio del producto, lo cual quiere decir que, supuestos
dos productos vendidos al por menor al mismo precio,
deben haber soportado el mismo IVA. Por tanto, a igual
precio, igual impuesto, y de esa manera, si sabemos que
un producto, por ejemplo, nos cuesta 110 y que el tipo
impositivo de IVA aplicado es el 10 por 100, podremos
afirmar que el impuesto o deuda tributaria que hemos
pagado incluido dentro del precio final serd de 10 exacta-
mente, lo que no ocurre en el caso del ITE.

EL IVA, tal y como se aplica en Europa, es un im-
puesto sobre el consumo que grava el gasto, en contrapo-
sicién con el Impuesto sobre la Renta de Sociedades y de
las Personas Fisicas, impuestos ambos que gravan el
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ingreso. E1 IVA es un impuesto sobre ¢l consumo cuando,
como ocurre en la CEE, cada productor puede deducir
en cada afio todo el IVA que ha pagado sobre sus insu-
mos, incluso cuando éstos son bienes de capital que va
a amortizar durante algunos afios. Véase la introduccién.
Se estima que la recaudacién fiscal por el IVA debe
tender a representar, aproximadamente, el 50 por 100
de la recaudacién total del Fisco.

Nétese que la igualdad de trato entre los productos
nacionales y los exiranjeros solo existe si los ajustes en
frontera se rigen por el principio «de destino», es decir,
que el producto al cruzar la frontera paga el IVA del pais
al que va destinado (en nuestro caso, para las importa-
ciones, el tipo que le corresponde en el IVA espafiol).

A"

GENERALIDADES DEL IVA

Hecho imponible, sujeto pasivo y base imponible

El hecho imponible, es decir, la actividad que da lugar
a la aplicacién del IVA, lo constituyen las entregas de bie-
nes y prestaciones de servicios, incluido el consumo de
bienes empresariales por parte del titular del negocio,
quedando asimismo gravadas las importaciones.

El sujeto pasivo, esto es, la persona con obligacién de
declarar a Hacienda, es generalmente la empresa vende-
dora de los bienes o servicios.

La base imponible es la cantidad sobre la que se aplica
el gravamen, es decir, el importe de la contraprestacion
de las operaciones sujetas al IVA. En las importaciones
es el llamado «valor en aduanas», esto es, el precio nor-
mal al contado de las mercancias. En dicha base impo-
nible se incluyen, entre otros, los gastos de transporte,
almacenaje, seguros, comisiones y corretaje, aranceles
y publicidad. No se incluyen en la base imponible las
bonificaciones y descuentos que figuren separadamente
en facturas; tampoco los envases y embalajes ni los pagos
suplidos por cuenta del cliente.

@
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El precio de los bienes y servicios sera el normal en
el tipo de operaciones de que se trate, por lo que en las
compraventas entre empresas asociadas se tendrd en
cuenta el precio de mercado considerado normal.

Segiin estudios realizados, se ha llegado a la conclu-
sién de que un IVA a tasa unica del 14 por 100 no seria
ni méas ni menos justo que la multiplicidad de tasas exis-
tente y tendria por lo menos la ventaja de la simplicidad.
Naturalmente, la tendencia dentro de la CEE es que todos
los paises que la integran lleguen a ese tipo tnico de IVA,
y asi, por ejemplo, Francia reduciendo sus tasas y los
otros Estados miembros aumentdndelas estdan contribu-
yendo a armonizaciones futuras.

Exactamente igual que ocurre con el ITE, existe la
posibilidad de evadir el pago del IVA. Asi, un profesional
que percibiera un pago en metalico por los servicios pres-
tados podria no declararlo como ingreso y quedar asi
libre de gravamen. En general puede ocurrir en el caso
del sector de servicios, ya que a su producto final no se
incorporan insumos de otros proveedores sujetos al IVA.

En otro tipo de servicios, como un restaurante, la eva-
sién se produciria al declarar como venta una cifra igual
a la cifra de compra, con lo que a pesar de existir la tri-
butacién no daria lugar a ingreso de la cuota.

La evasién fiscal generalizada del TVA tiene conse-
cuencias muy serias para el Tesoro, ya que al ser sus
tipos mas altos que los del ITE, la cifra evadida seria
mayor que con éste. De aqui que la inspeccién debe ser
realizada de forma eficaz, con sanciones importantes
y evitar los efectos negativos de una defraudacién general.

Formalidades

Debe existir un documento en el que se refleje toda la
aplicacién del TVA. Este documento es la factura comer-
cial, que debera reunir los siguientes requisitos: la desig-
nacion de la mercancia o servicio prestado, el precio uni-
tario sin TVA y el precio global sin IVA, la tasa legal, el
importe total del IVA facturado y el nombre y direccién
del cliente. Los contribuyentes deben llevar una contabi-
lidad que les permita justificar detalladamente las ope-
raciones sujetas (ventas o prestaciones de servicios), no
sujetas (operaciones exentas o en régimen de suspensién
de impuestos) y deben clasificar sus operaciones por tipos
de imposicién, al igual que las compras deben clasificarse
segun el tipo que hubiere sido aplicado.




VI

FUNCIONAMIENTCO O MECANISMO DEL IVA

Con objeto de ver de la manera mas sencilla posible
cémo funciona el IVA, vamos a exponer a continuacién
varios ejemplos distintos, para los que es indiferente si ia
actividad se desarrolla sélo dentro del pais o si se trata
de bienes o productos importados.

Supongamos cuatro empresas que aplican un tipo de
IVA del 10 por 100. La primera recoge el producto de la
tierra y se lo vende a la segunda en 100 mas el 10 por 100
de IVA, por un importe total de 110. La segunda trans-
forma el producto y se lo vende a la tercera en 200 mas
el TVA; la tercera en 300 mas el IVA a la cuarta, y esta
dltima se lo vende al consumidor en 400 mas el IVA
correspondiente.

Cuadro 1 .
EJEMPLO DE IVA CON CUATRO EMPRESAS

Precio Precio incluido IVA
Empresas producto el IVA (10 %) pagado
1.* Primera 160 110 10
22 Sepunda 200 220 20—-10=10
3.2 Tercera 300 330 30—20=10
4.* Cuarta 400 440 40—-30=10 _
40

En este caso se observa cémo el producto Ie va a cos-
tar al consumidor 440, pero cada empresa, al pagar
a Hacienda, deduce del IVA que carga sobre el precio
de su producto el IVA pagado en sus compras. El IVA
total pagado a Hacienda por las cuatro empresas es de 40,
evitandose el efecto de cascada o piramidacion que ten-
dria lugar con un ITE del 10 por 100. Se asegura asi la
proprocionalidad del IVA y su independencia del niimero
de empresas (o intermediarios) que intervengan en el
proceso o circuito de produccién-consumo, ya que, efecti-
vamente, si s6lo existiera una sola empresa que obtuviera
el producto de la tierra, lo transformara y lo vendiera
directamente al consumidor sin hacer compras a otras,
entonces tendriamos idéntica situacién:

O
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Cuadro 2
EJEMPLO DE IVA CON UNA EMPRESA

Precio (valor afadido). ... ... ... ... ... 400

IVA (10 %) (o cn ot s s e e e e 40
440
Cuadro 3

CUADRO DE ITE DEL 10 % SI HAY CUATRO EMPRESAS
O UNA SOLA EMPRESA

1) ITE en un ciclo de cuatro cmpresas:

Precio Precio incluido ITE

Empresas producto 1TE pagado
1. Primera 100 110 10
2 Segunda 200 220 20
3. Tercera 300 330 30
4. Cuarta 400 440 40
100

2) ITE en un ciclo de una empresa:

Precio ... v vir cih cie vie eee eee aes e 400
Precio consumidor ... ... ... .. . .. 440

Al tratarse de bienes importados, el mecanismo que
se emplea es el de ajuste o compensacién en las fronte-
ras. Asi, al igual que el Fmpuesto de Compensacién de
Gravamenes Interiores (que quedard absorbido por el
IVA), también el IVA se calcula, en el momento de la
importacidn, sobre el precio CIF (coste, més seguro y fle-
te), incrementado con los derechos de arancel correspon-
dientes. En la exportacion se calcula el IVA pagado hasta
el momento, devolviéndose éste integramente al exporta-
dor. Por tanto, es un sistema mas cientifico que la actual
desgravacion fiscal a la exportacién de productos sujetos
a un impuesto en cascada, va que se puede calcular con
absoluta precision la cantidad pagada en concepto de
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impuestos sobre el consumo hasta el momento de la
exportacion,

Al ser el IVA un impuesto que grava el producto
cedido o el servicio prestado al consumidor final, es el
pais de destino o de consumo el que debe recaudar el
impuesto, y de ahi la necesidad de hacer un ajuste en las
fronteras.

Si se realiza una desgravacién a la exportacién con
objeto de que el producto esté completamente libre de
impuestos y asi poder soportar el impuesto en el pais
de destino, igualmente, cuando el producto es importado
y pasa por la frontera, debe quedar sometido al IVA de
nuestro pais.

Segundo ejemplo de un comerciante importador de joyas

Supongamos un comerciante importador de joyas, que
importa por 5.000 pesetas de valor, sin impuesto, y que
el tipo de IVA aplicable es el 30 por 100. En el momento
del despacho de aduanas, el importador pagara el 30 por
100 sobre 5.000, es decir, 1.500, por lo que el coste de la
i{oya serd de 6.500; 5.000 por el precio sin IVA y 1.500

e IVA,

Supongamos que el precio de venta al consumidor de
cada joya es de 8.000 pesetas sin impuesto, méas el 30 por
100 de IVA, esto es, 2400, totalizando 10.400. El comer-
ciante de nuestro ejemplo debe pagar, en el momento de
la venta, 2.400 pesetas brutas a Hacienda, pero como ya
pagd 1.300 en el momento de la importacidén, sélo le que-
da por pagar 2.400 menos 1.500, es decir, 900 netas.

Como en todos los casos, el IVA resulta proporcional
al precio de venta al consumidor. Dos jovas vendidas
a 8.000 sin IVA por dos comerciantes diferentes habran
soportado el mismo impuesto del 30 por 100, indepen-
dientemente de si un comerciante las ha importado
por 5000 y el otro por 6.000. Con ello queda plena-
mente garantizada la igualdad de tributacién, sin impor-
tar cudles sean los sistemas de fabricacién, sin importar
si existen varios o ningin intermediario, o si ¢l producto
se fabrica en Espafia o se importa.

Ni que decir tiene que la deducciéon de IVA no se
hace producto por producto, sino globalmente sobre la
totalidad de las operaciones efectuadas durante el periodo
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de un mes o un trimestre, pero sin que esto afecte, en
teoria, al procedimiento anteriormente descrito. En la
practica, se puede modificar este principio.

Tercer ejemplo de un ciclo completo

Veamos ahora un ejemplo completo en el que se pasa
por las fase o etapas de produccién y distribucién hasta
el consumidor final, en el gue se ha calculade un tipo
impositivo del 10 por 100.

Se observa que el cultivador de lana no ha pagado
ningtin IVA, por lo que el liquido a pagar a Hacienda
sera igual al IVA cobrado, o sea, 2; mientras que, por
ejemplo, en el caso del productor textil, se puede obser-
var que paga por el producto 20 sin IVA mas 2 de IVA,
que figuran en el cuadro de compra (Cuadro 4) o, lo que
es lo mismo, en la linea de venta correspondiente en el
cuadro de venta (Cuadro 5) al cultivador de lana. Si el
valor que afiade al producto es de 30 (véase tltima colum-
na del cuadro 4 de compra), el precio de venta sin IVA
es de 50, sobre el que aplicard el IVA, en este caso, al
10 por 100 de tipo de gravamen, con lo cual vende el
producto en 55 incluyendo IVA. Como ha cobrado 5 de
IVA en el momento de la venta y ha pagado va 2 en el
momento de la compra, el importe Hquido que tiene que
ingresar en Ilacienda serd de 5 — 2 =3, que es justa-
mente el importe que aparece en la ultima columna,
correspondiente a liquido para Hacienda.

De igual manera, el eslabén siguiente de la cadena,
en este caso el fabricante de ropa, hara figurar como
precio de compra 50 sin IVA, mas 5 de IVA igual a 55
de precio total de compra, y asi seguiriamos de forma
analoga con el mismo razonamiento anterior,

Finalmente, digamos que Hacienda va recibiendo
pagos fraccionados por cada uno de los eslabones o par-
tes que intervienen en la cadena hasta un importe total
de IVA de 16, que el consumidor final satisfara dentro
del precio final, fijado en 176.

Resulta evidente que a nivel de precio final al consu-
midor el producto se le vende en 160 mas €] 10 por 100
de IVA, con lo que se mantiene Ia igualdad de tributacién
independientemente de la longitud del circuito, que va
desde 1a fase de produccién, pasando por la de distribu-
cién hasta el consumidor final o usuario del producto.

¢
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sumo nacional, los importados y los destinados a la
exportacién. Por ello, el IVA favorecera las exportaciones,
si es objeto de devolucién inmediata, al igual que lo es
actualmente la desgravacion fiscal a la exportacion.

Efectos

A la vista de estas caracterisicas, podemos resumir
ventajas e inconvenientes,

Como ventajas se podrian sefialar:

— EIl IVA tiene un efecto neutral, ya que se elimina
el Impuesto sobre el Trafico de Empresas en cas-
cada o acumulativo, el cual grava més onerosa-
mente los productos vendidos al término de un

circuito largo a cargo de comerciantes pequefios

que los comercializados por las empresas integra-
das, que, gracias a un circuito corto, eluden en
parte los efectos de la cascada. Precisamente para
evitar la cascada de imposiciones se observé que
los comerciantes se transformaban en comisionis-
tas, al objeto de no tener que soportar el impuesto
mas que sobre la comision y no sobre el precio
del producto.

— La implantacién del IVA causa una disminucién de
los precios en la exportacién.

— EI IVA produce una disminucién del precio de las
inversiones y de los inventarios de las empresas.

— EI efecto sobre la inversion es positivo, y tanto
mas si se adopta, por parte de la Administracion,
una deduccién inmediata del impuesto soportado
por la inversién en el momento de la compra.

Como inconvenientes, se podrian enumerar como con-
secuencia de la aplicacién del IVA:

~— Un riesgo de alza de precios en el consumo.

— Un incentivo a la defraudacién si la inspeccién no

es eficaz. También puede producirse un efecto de
traslacién impositiva del consumidor al productor,
si el consumidor es capaz de modificar los precios
de oferta disminuyendo la demanda del producto.
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— Una exigencia de tener contabilidad mas compli-

cada que la normal en pequefios tenderos y sumi-
nistradores de servicios.

El efecto sobre la liguidez, tesoreria o cash-flow
de la empresa es negativo, ya que el tipo imposi-
tivo es superior al del Impuesto de Trafico de Em-
presas, si bien el caracter negativo puede desapa-
recer en caso de que se practique la deduccién
inmediata. El problema m#ds grave que puede
crearse en caso de no existir deduccién inmediata
es que la empresa se encuenire con excesivas exis-
tencias y no pueda venderlas con la agilidad nece-
saria financiando al Estado de ese modo.

El efecto sobre el comercio exterior y la Balanza
de Pagos es dificil de estimar (se trata de restable-
cer el equilibrio, evitando tanto gravamenes como
incentivos).

Seria aconsejable, pues, una deduccion inmediata con
derecho a devolucién igualmente, tanto en la compra de
bienes de inversidn como de consumo, con el fin de hacer
desaparecer el efecto negativo que pueda tener sobre la
tesoreria o cash-flow de la empresa. Si la recuperacion
del IVA pagado se produce en el periodo liquidatorio
siguiente a la compra, se elimina este efecto negativo,
ya que, de lo contrario, la empresa que esté realizando
inversiones se encontrard con exceso de IVA pagado
sobre el cobrado y, por tanto, en posicién acreedora
frente a Hacienda por este concepto impositivo.

VIII

EXPERIENCIA DEL IVA EN LOS NUEVE PAISES

DE LA CEE

Puede afirmarse que el programa de reforma en la
CEE de la imposicién indirecta se articula en tres fases:

1)

Introduccion del IVA en cada Estado miembro,
al que se le reconoce la facultad de fijar discre-
cionalmente la base y las alicuotas o tipos apli-
cables.
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2) .La introduccidn de una base uniforme del IVA en
todos los paises miembros.

3) La unificacion o aproximacién de los tipos impo-
sitivos en los Estados miembros que culminara
con la abolicién de las fronteras fiscales.

La primera fase terminé en 1973, afio en el que los
nueve paises de la CEE ya tenian adoptado el IVA. La
segunda fase se inicia con la aprobacién de la sexta direc-
triz por el Consejo de las Comunidades el 17 de mayo
de 1977 (llamado Cdédigo Europeo del IVA), directriz que
establece una base imposible en el IVA, que fue, tal vez,
una de las fuerzas motrices del edificio politico europeo.

Posteriormente se emitirdn nuevas directrices dirigi-
das a la armonizacién de los tipos impositivos.

En lineas generales, se puede sostener que la implan-
tacién del IVA en los paises de la Comunidad Econdmica
Europea no significé un aumento en el indice general de
los precios al consumo, esto es, que no tuvo efecto infla-
cionista. Solamente Italia registré un aumento de ocho
puntos en su indice de inflacién, ya que la implantacién
del IVA coincidiéo con un momento de expansiéon mone-
taria y con un aumento del indice de salarios.

En los pafses de la Comunidad el coste de la inspec-
cién estd en funcién del control que se piensa ejercer
sobre los coniribuyentes. Asi, su coste en la casi totalidad
de los paises varia entre el 1 y el 2 por 100 de la cantidad
recaudada por el IVA,

Teniendo en cuenta la importancia del IVA como
recaudador, es de suponer que los Estados pongan me-
dios eficientes para evitar la defraudacion. Asi, por ejem-
plo, en el caso de Ttalia, las multas por evasién fiscal
de este impuesto son realmente elevadas, y en Francia,
si ha habido fraude, la sancién puede alcanzar el 200
por 100 de la cantidad defraudada. En Inglaterra, incluso
se puede practicar la inspeccién sin previo aviso,

La gran importancia de este impuesto queda de mani-
fiesto al comprobar que para la mayoria de los paises
comunitarios el IVA representa mas del 20 por 100 de
los ingresos por recaudacién, solamente aventajado por
el Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas y el
Impuesto de Sociedades, salvo en la Gran Bretafia, donde
representa menos del 10 por 100.

La aceptacién por parte del pablico en general ha
sido buena, aunque en algunos paises, como Holanda,
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al principio hubo resistencia por temor a un aumento en
los precios. :

Con el 4nimo de tener una visién panordmica de los
afios de introduccién y tipos actualmente aplicados del
IVA en los nueve paises de la CEE (sin contar Grecia,
décimo pais de la CEE a partir del pasado 1 de enero
de 1981), ofrecemos el cuadro de la pagina siguiente.

IX

CONCLUSIONES

La intencién de esta exposicién es describir desde un
punto de vista tedrico una figura impositiva eomo el
IVA que levanta polémica incluso antes de su implanta-
cién, El andlisis detenido de este sencillo trabajo puede
ayudar a conseguir que la opinién publica mejore su
opinién al respecto.

En lineas generales, se puede afirmar que el IVA no
es inflacionista de por si y que en general simplifica
todo el proceso de la tributacién, aungue en los prime-
ros momentos de su implantacién puede haber ciertos

problemas que son légicos en un proceso administrativo
nuevo,

El IVA ha sido adoptado por un niimero considerable
de paises, entre los que se encuentran la totalidad de los
paises de la CEE, y solo en algunos de ellos ha producido
efectos negativos sobre su economia. Sélo en TIialia,
Noruega e Israel, al coincidir su implantacién con politi-
cas monetarias expansionistas y con otros factores, se
ha producido una situacién claramente inflacionista.

Es de suponer que, una vez eliminados los temores
que siempre aparecen ante una novedad, el IVA sea acep-
tado de buen grado por los contribuyentes y que su apli-
cacién, utilizando los mecanismos perfeccionados en otros
paises, resulie positiva tanto para el contribuyente como
para la Hacienda.




Cuadro 6

Reducido

Incrementado

TIPOS IVA ACTUALES

Intermedio

Normal

Afio
introduccién
IVA

PAIS

6,5

1968
1971
1976
1954
1969
1973
1972
1973
1970

Alemania Qecidental ... ... ... ... ... ... ...

25

16
23,46
17,6

BElgica ... oo cvr cen ien e e e e e e

DiNamarca coo cve ver ocee e e e ee e e

33,33

Francia ... oo e cee et e e i it e s

18
15
20
14
10

Holanda ... ... .o o v cer i e e e e

Gran Bretafla ... ... coe cer aeeeee ane e s

10
1y6/9y 12

Trlanda ... ... oo o o el e e s e s

35

18

| §:1 41 NN

LUtemBUusgo ... oo cee e e e een en

2y5

Anteproyecto de Ley de IVA

22

11
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APENDICES

I

COMO VA A AFECTAR EL IVA A SU CONTABILIDAD

Con el fin de ver la operatoria contable que se s'eguirié
una vez implantado el IVA, se ofrece el ejemplo siguiente:

Supongamos una explotacién ganadera que no compra
ningdn producto a otras empresas y cuyos costes de pro-
duccién estan formados por sueldos y jornales 500 y sus
ventas totales de lana ascienden a 1.000.

Como no ha pagado el IVA, al no comprar ningin
producto, el valor de sus ventas se considera igual
a su valor afiadido y el beneficio que obtiene serd
de 1.000 — 500 = 500.

Explotacion ganadera

1) Se pagan 500 de sueldos y jornales.

1 — =
500 | (610) Remuneracion fija a(570) Caja 500

2) Se vende lana por valor de 1.000, cargéndose al clien-
te, ademas, el 10 por 100 de IVA. B

| 2 :
1.100 | (430) Clientes a (700) Ventas C - 1.000
| ~ (475) Hacienda Piblica 100

3} Se paga el IVA cargado al cliente a Hacienda Piblica.

| 3
100 | (475) Hacienda Puablica a (570) Caja 100

Como puede obsérvarse, el beneficio obtenido seria
igual al importe de las ventas menos el importe de suel-
dos y jornales (valor afiadido}, es decir, 1.000 — 500 = 500.
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Empresa textil

Una empresa textil compra, pues, la lana en 1.000 a la
explotacién ganadera, paga ademas 1.500 en sueldos y
jornales y vende tejidos en 5.000, por lo cual obtiene un
beneficio de 2.500. Su valor afiadido serd de 4.000 (1.500
de sueldos y jornales y 2.500 de beneficios) que, sumado
al coste de la lana: 1.000, nos dari el valor de las ventas
de tejidos en 5.000.

Bl tipo de IVA_ céhsidérédo es el 10 por 100,

1) ' Se compra lana a la empresa gﬁnadefa .§'6r 1.100
(1.000 por el producto y 100 de IVA), .

1.000 | (600) Compras a (400) Proveedores . - 1.100

100 | (475) Hacienda Publica.. - . :

2) Se pagan 1.500 de sueldos y salarios.

2
1.500 \ (610) Remuneraciones fijas a{570) Caja - 1.500

3) Se venden tejidos por un valor de 5.000, cérgéndose
al cIienf;e, ademas, el 10 por 100 de IVA.

(430) Clientes a (700) Ventas 5.000
(475) Hac. Publica - 50O

3.500

4) Sepaga el IVA cargado al cliente menos el IVA reper-
- cutido por el proveedor en la compra, es decir:

500 »~'-'£100 = 400.
A 4 : .
400 | (475) Hacienda Publica a (570) Caja 400

Como se ve, la cuenta’ de Hacienda Publica ha que-
dado totalmente saldada y el beneficio obtenido sera
igual a:’ : ‘ ' B

;'Ir'n'porfe ventas o 5000

o
- I S
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. A deducir: o -

’ Importe compras | - 1.000

-~ Valor Afiadido * 4.000

A dedagir: . L

' Sueldos y jornales 1.500

' Beneficic 2500

" CONCLUSIONES - .

1) Se observa que en el caso de la explotacién ganadera,

. al no haberse producido compras de productos, el
importe de las ventas es igual-al Valor Afiadido de
la empresa. ' : :

2) Al efectuarse compras a proveedores, la empresa tex-
til debe cargar el importe del producto a Compras
y el importe del IVA a la propia cuenta de Hacienda
Publica, deudora por conceptos fiscales (IVA pagado).

3} Al deducir de! importe de las ventas el correspon-

- diente a las compras efectuadas, se llega al Valor
-Atadido, del que se deducirdn los gastos generales
de la empresa para llegar al beneficio.

.. .-
COMO VA A AFECTAR EL IVA A SU TESORERIA
e " (CASH-FLOW)
EL Impueétd sobre el Valor Aﬁadido;va a afectar a la
tesoreria y a las necesidades de capital de todo negocio.

Es-un factor a tener en cuenta en cualquier decision que
se vaya a adoptar en lo que se refiere al momento de
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adquisicién de instalaciones, maquinarias o equipos 'y las
condiciones de pago concedidas a los clientes. En la ma-

yor parte de las transacciones el IVA s¢ devenga en la-

fecha en que se emite la factura correspondiente. La dife-
rencia neta entre el IVA cobrado y pagado se pagara
0 recuperard de las autoridades fiscales o Hacienda Pu-
blica, generalmente, al mes siguiente a cada trimesire
natural.

Las demoras que se produzcan entre:
1) la factura de compra y su pago,
2) la factura de venta y su cobro,

3) la fecha de la factura y ¢l pago del TVA a la Ha-
cienda Publica,

dard lugar a flujos de tesoreria {cash-flow) positivos
0 negativos.

Dichos flujos positivos o negativos dependeran del
tipo de negocio, es decir, de si se trabaja al contado o a
crédito y de si en la facturacién del negocio se aplica un
tipo u otro del IVA. '

Se podrian hacer las siguientes generalizaciones:

1) Los comerciantes cuyas ventas se efectiian al con-
tado saldrén beneficiados respecto a_ aquellos
cuyas ventas se realicen a crédito, dependiendo de
la duracién del crédito recibido de los proveedo-
res y la duracién del crédito concedido a los
clientes. o

2) Las industrias con mayor ntmero de empleados
y asalariados tendrdn una situacién de tesoreria
positiva.

3} Los negocios estacionales tendran que financiar el
IVA pagado en las compras durante el periodo
en el cual se estd haciendo acopio de los stocks
de produccién, pero tendran una situacion de teso-
reria positiva durante el periodo en que se reali-
cen las ventas estacionales,

4) Los negocios que estén exentos tendran que finan-
ciar el IVA pagado en sus compras durante cierto
periodo, que variara segtn el plazo de crédito con-
cedido a los clientes y al plazo de crédito recibido
de los proveedores.

)

@ IVA pagado al proveedor
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5) Toda vez que el IVA pagado se recuperari antes
en los casos de inversiones en inmovilizado fijo
material, convendra efectuarlas a finales de cada
trimestre natural.

Ejemplos

Se presentan a continuacién cinco ejemplos sencillos:

1) Un comerciante minorista que vende al contado
¥y que paga sus compras a treinta dias fecha factura.

IVA recibido del cliente , 1.600
A deducir:
IVA pagado al proveedor 200
IVA pagado a Hacienda 300 © 1200
Efecto tesoreria: positivo -+ 400

2) Un comerciante minorista como en el ejemplo
anterior, pero en un comercio estacional.

Se observa que en el mes de julio (supuestas declara-
ciones del IVA con caracter trimestral) se recibe de Ha-
cienda 900 como devolucién de IVA.

IVA recibido del cliente 4,000

A deducir:

- 1.800
IVA pagado a Hacienda (3.100
en oct. menos 900 devuel-
tas en julio) - 2200 4.000

" Efecto tesorerfa: neutro ' + 0

3) Un fabricante que paga las compras a crédito
a treinta dias fecha y otorga tres meses de crédito a sus

clientes.
IVA recibido del cliente 800
A deducir:
IVA pagado al proveedor 400
IVA pagado a Hacienda 900 1.300

Efecto tesoreria: negativo — 500

e e R T, s

it
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-4) Fl fabricante del ejemplo anterior invierte 10.000 o 3
ademas de-1.000 de IVA en maquinaria en abril .de 1982 i o oooo & 3| ggegge
T ¥ . ’ g w1006 S o a% gg .
pagandola en mayo de 1982. o S EoT |¥RET Eox N
R . 2 8| ++++ g gl Lt 7
IVA recibido del cliente =~ ' 2.000 = o O
. a o
A deducir: B B
: m B lgocoo|e T2
IVA pagado al proveedor . . 1700 . E 2BE 229218 §;§§ §§ =
IVA pagado a Hacienda (900 C < © - « © el |
© en oct. menos 100 devuel- .. o @ 0 2 >
. tas en julio) - : 800 .~ ¢ 2.500 o
9w S
Efecto tesoreria: negative™ ~ 500 EEE R oo
ec soreria: v — = ' =
pU M 5833388 ii g8
5) El fabricante del ejemplo anterior demora la com- Lg® Lg® o
pra de la maquinaria a junio de 1982 y la paga en = =°
agosto de 1982. ’ ' g & o &
h - . S —0 o
" . @9 o
IVA recibido del cliente 2.000 ke o srg &~ ~ olo
) IR . . j=Re= i~ S i3 g.0 ¢ | 2 S |2
. . . p B‘Iﬁ R '5£ 8 ; m :
- L] e b
A deducir: _ . B S ;f\.':m : |
i ) L - i ™ = |
TVA pagado al provéedor- -~ - 1.700 o 5
TVA pagado a Hacienda - 800 2.500 g B T B
T £-.8| 2338 5_%| 2383288
i . i «
Efecto tesoreria: negativo . — 500 <« 8| 7T |® < & mmmmam =
. s e : g B> A
*. 8i nos fijamos en los dos ultimos ejemplos, aparen- - =~
temente, coinciden en su efecto o incidencia final sobre - »
la tesoreria o cash-flow del fabricante; sin embargo, si $58 '§D ‘éé
observamos la dltima columna, se observa que en el ejem- j 1283888 Fo g lggeggog |
pe e ; Pt ! DE B | Bmmm5 VR L IRRIAREER |
plo 4) se llega a un déficit maximo de '1.200 en junio, Q e <48 <8 mmmmm
mientras que en este ejemplo 5) sélo se alcanza un déficit > 2 @ ™ 2
méaximo de 500 en agosto y noviembre; luego interesaria _ .
e . o . .4 . ., . i :
demorar la fecha de realizacion de la inversion de abril ﬁ _ R EREEEE |
a junio de 1982, habida cuenta de la incidencia del IVA. : . R S
= & GiiiiE
= 9 L
E D By Poeono
= . E : L. ol
B8, o B "
. hI - 5.2
o g iiiEe
BEES F28g8ts
<=2 = 1o}
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Apoyo al Institato

— Los AMIGOS DEL INSTITUTO DE ECONOMIA DE MERCADO
se suscriben por 3.000 pesetas a todas las publicaciones del Instituto en 1980,
gue recibirdn a medida que aparexcan. Adguirirdn ast también el derecho
a utilizar lg biblioteca.

— Las EMPRESAS SUSCRIPTORAS recibivdn nuesivas publicaciones
para sus servicios de documentacidn por 25.000 pesetas anudles.

— Las ENTIDADES PROTECTORAS DEL INSTITUTO aportarin
una cuota anual minima de 100.000 pesetas, gque les dard derecho a recibir
un efemplar de cada publicacion del Instituto v ejemplares adicionales a
mitad de precio,

El INSTITUTO DE ECONCOMIA DE MERCADO ba sido declerado
ade utilidad piblican. Las cantidades domadas sl mismo son deducibles
de la cuota del impuesto sobre la renta de las personas fisicas y las so-
ciedades en los términos fijados por la ley.

(Viene de la contracubierta.)

7. El IVA favorece la inversion.
Es fundamental que la deduccién del IVA pagado
al comprar se haga de forma inmediata,
pues representa, en el caso de bienes de capital, una
disminucién de su coste.

8. La implantacién del IVA no produce efecto renta
sobre el consumidor final, sobre todo si el tipo
impositivo es moderado.

9. Si la aplicacion del IVA se hace a un tipo
de gravamen proporcional para productos similares,
nunca producird un efecto de sustitucién
en la demanda de productos competitivos.
10. El IVA es un impuesto que se adapta
muy facilmente a las distintas circunstancias de cada
sector de la produccién y de cada pais.




